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Vente de semence et d'embryons sur des marchés sanitai-
rement fermés aux génes produits en métropole sous forme
d'une "production en relais".

Vente de techniques modernes de reproduction et de
formation par les spécialistes NC aux pays en phase de
développement dans le domaine de 1l'élevage.

LA STRUCTURE PROJETEE

Création d'une société commerciale de type SA.

Actionnaires pbssibles ou souhaiteés

Un groupement agréé de producteurs issu de 1'UPRA-NC.
Eleveurs NC privés, leaders dans leur race.

SERSIA.

Une banque ou un organisme financier : la Caisse cen-
trale de Coopération économique c/o PROPARCO.

Le ministére des DOM-TOM (sous une forme a déterminer).

Organismes techniques associés

UPRA~-NC.
IEMVT, notamment par contrats de mise a disposition des
spécialistes travaillant sur le Territoire.

Moyens humains immédiats

Détachement a temps partiel d'un spécialiste de 1'IEMVT
en vue :

- de mener & bien les formalités de création de 1la
société ;

- d'assurer en relation avec SERSIA et ses représen-
tants, dans l'ensemble de la zone géographique, l'appré-
ciation de 1la "faisabilité" du projet par une étude
approfondie des marchés ;

- de réaliser des actions de promotion et de prospection
commerciale,- en relation avec SERSIA, ainsi que dans le
cadre d'opérations spécifiques conduites par la SOPEXA,
1'ACTIM, le CFCE et le CFCM. Pour ces actions seraient
distingués deux types de pays en fonction de criteres
géographiques, techniques et économiques :
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. petits marchés dits "en direct" : animaux NC vifs
et semence d'origine métropolitaine, Fidji, 1Ile
Maurice, Vanuatu, Papouasie-Nouvelle-Guinée ;

. marchés prioritaires en partenariat avec la métro-
pole/SERSIA : Indonésie, Thailande, Corée du Sud,
Malaisie, Hong-Kong, Philippines. Sous réserve d'un

accord sanitaire : Australie, Nouvelle-Zélande et
Japon.
Embauche d'une secrétaire administrative - export (a

temps partiel puis complet si possible dans le cadre
d'un emploi-formation).

4. Evolution

A l'issue de cette premiére phase et en fonction de
l'ensemble des données recueillies :

- confirmation des moyens optimaux de fonctionnement ;

- passation éventuelle d'accords techniques et commerciaux
avec certaines entreprises ou pays étrangers, en particulier
avec la JICA - Japon International Cooperation Agency ;

- élargissement a de nouveaux actionnaires concernés par la
filiére bovine et la reproduction comme IMV (Société fran-
¢aise, premier fabricant mondial de matériels d'insémination
et de transplantation), 1'AIR LIQUIDE (Division cryogénique),
Ets CHEVILLOT (matériel d'élevage), 1laboratoires vétéri-
naires, etc.

En résumé : pourquoi ce projet ?
La Nouvelle-Calédonie : une démonstration vivante des

capacités de 1'élevage frangais dans une zone d'avenir sur le
plan économique.

SERSIA - Paris, le 15 octobre 1987





