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Remarques méthodologiques 
Les statistiques figurant sur les pages suivantes sont des estimations de mises en marché en France. Elles ne sont calculées que pour les principaux pays 
fournisseurs. Leur élaboration est réalisée à partir d’informations sur les arrivages hebdomadaires ou de déclarations de mises en marché d’opérateurs 
représentatifs. Les chiffres figurant dans le tableau « les principaux produits » sont fournis par le CTIFL source SECODIP. Les données des pages conjoncture 
ne sont proposées qu’à titre informatif et n’engagent en aucun cas la responsabilité du Cirad.  

La configuration du marché est restée très atypique en raison de la prolongation de 
la saison de Valencia d’Afrique du Sud. Ainsi, les ventes de Naveline d’Espagne ont 
été lentes, d’autant que l’intérêt des consommateurs d’agrumes semble s’être 
focalisé sur les petits agrumes. Néanmoins, le prix moyen mensuel affiche un niveau 
assez satisfaisant. Les producteurs espagnols ont tenu leurs prix en raison de la 
faiblesse de la production.   
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Le marché affiche une assez bonne performance. Le prix moyen mensuel est 
légèrement inférieur à la moyenne, mais les quantités commercialisées ont atteint un 
niveau record. Le bilan est correct pour l’Espagne et satisfaisant pour la Corse et le 
Maroc.  =  P
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La reprise du marché s’est confirmée, après un début de saison difficile. Le stock 
disponible en début de mois était conforme à la moyenne, mais supérieur à celui de  
l’année dernière. Cependant, les ventes sur le marché local ont été plus fluides. De 
plus, les exportations vers les marchés traditionnels (Royaume-Uni, Espagne, etc.)  
ont réellement démarré alors que les volumes envoyés outre-mer se sont maintenus 
à un bon niveau. Les prix sont restés stables et similaires à ceux de 2006.   

= P
irx

 

Vo
l. 

Nov. 2007 / Nov. 2006 

=  Po
m

m
e 

Pages 
La tendance des principaux produits du mois influence 
significativement la conjoncture globale du marché fruitier. 
Vous trouverez tous les mois dans la rubrique « Repères » 
une brève analyse les concernant, avant les pages 
consacrées à une sélection d’exotiques et d’agrumes.   
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 En parts des volumes et des dépenses 

totales de fruits du mois en France 

En % Volumes Dépenses 

Pomme 24 20 

Petits agrumes 21 21 

Orange 13 10 

Repères 
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La moyenne mensuelle du Time Charter Equivalent  pour novembre (TCE) pourrait ne pas 
plaire aux armateurs et opérateurs de navires haut de gamme. En raison du déséquilibre 
entre offre et demande, il est certainement vrai que pendant le mois il y a souvent eu une 
grande divergence entre les retours TCE des vaisseaux sous contrat TC et ceux sous 
contrat forfaitaire – les moyennes mensuelles prennent en compte les retours sur contrats 
aussi bien des navires modernes qu'anciens. 
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L e marché, très lourd fin octobre, s’est progressivement 
amélioré mais est resté difficile. L’approvisionnement, 

très important en octobre, est revenu à un niveau proche de 
la moyenne. Le déficit en fruits africains s’est amplifié pour 
atteindre 10 % et les apports antillais sont restés limités à 
quelques volumes guadeloupéens (pertes de production 
dues au cyclone Dean). Mais, surtout, les arrivages de 
banane dollar ont été beaucoup plus légers, avec le retour à 
des volumes normaux en provenance d’Equateur 
(productivité limitée par une météorologie difficile, prix peu 
motivants pratiqués sur le marché européen), après la 
déferlante d’octobre. Cette baisse a été quelque peu 
atténuée par une présence colombienne toujours très 
affirmée, les volumes costariciens restant moyens.  
 
Parallèlement, la demande s’est réactivée, malgré des 
températures relativement basses et défavorables à la 
consommation durant les deux dernières décades du mois. 
Les prix de détail ont été attractifs en Allemagne, au 
Royaume-Uni et en France, où les opérations de mise en 
avant ont été nombreuses. 
  
Malgré une progression régulière des cours stade quai 
durant tout le mois, le prix moyen mensuel affiche un niveau 
sensiblement inférieur à la moyenne pour toutes les 
origines. La banane canarienne fait exception, le prix 
atteignant même un niveau jamais atteint à cette période de 
l’année avec un déficit d’apport de seulement 10 %. 

Marché français de la banane — Indicateurs NOVEMBRE 2007 

MARCHE EUROPEEN 

Comparatifs mensuel et annuel 

novembre 2007 / octobre 2007  

 – 3 % = 0 % 

novembre 2007 / novembre 2006 

 – 41 % = 0 % 
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Sources : Cirad, SNM, TW Marketing Consulting 

Marché européen de la banane — Indicateurs 

MARCHE EUROPEEN 
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En tonnes  Novembre 
2007 

Comparatif (en %) Cumul saison Comparatif saisons (en %) 

2007/2006 2007/2005 2007 2007/2006 2007/2005 

Martinique  -  - 100  - 100  137 080  - 25  - 33 

Guadeloupe  1 631  - 62  - 73  36 867  - 13  - 25 

Canaries  24 181  + 8  - 12  303 001  + 7  + 6 

Côte d’Ivoire  16 257  - 13  - 21  153 573  - 19  - 19 

Cameroun  19 438  - 25  - 12  197 495  - 15  - 15 

Ghana  4 761  + 48  -  31 152  + 90  - 
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L e bilan est assez décevant en raison d’un marché  
difficile durant la première partie du mois. L’approvi-

sionnement, supérieur à la moyenne en Hass, s’est montré 
trop soutenu pour une demande relativement morose. Les 
disponibilités en Hass chiliens sont restées larges, avec 
des stocks disponibles fin octobre et des apports massifs 
durant la première quinzaine de novembre, alors que les 
arrivages mexicains ont conservé un niveau moyen. La 
baisse des prix amorcée en octobre s’est poursuivie 
jusqu’en milieu de mois. Dans ce contexte, les variétés 
vertes ont eu du mal à trouver leur place sur le marché. Les 
ventes d’Ettinger d’Israël ont été laborieuses et les prix 
assez décevants, malgré des apports modérés. Les 
opérateurs espagnols sont restés relativement discrets.  

Le marché a commencé à s’apurer en milieu de mois. 
L’offre globale de Hass est revenue à un niveau moyen, 
suite à la baisse des arrivages chiliens due à des volumes 
restant à récolter modérés et à la reprise du marché 
américain. Les prix du Hass ont amorcé une timide remon-
tée et les ventes de variétés vertes ont été plus fluides. 

Volumes 

Prix stade import 

Estimations des mises en marché en France NOVEMBRE 2007 

MARCHE EUROPEEN 

Comparatifs mensuel et annuel 

novembre 2007 / octobre 2007  

 – 16 %   – 26 % 

novembre 2007 / novembre 2006 

 – 17 %  + 26 % 
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Estimations des mises en marché en France par origine 

En tonnes  Novembre 
2007 

Comparatif (en %) Cumul saison Comparatif saisons (en %) 

2007/2006 2007/2005 2007/2008 07-08/06-07 07-08/05-06 

Kenya 34 - + 198 5 616 - 18 - 28 

Mexique 1 475 + 35 - 31 3 347 + 24 - 16 

Chili 1 589 - 2 + 119 4 448 + 6 + 116 

Israël 1 808 - 41 - 35 2 554 - 33 - 22 

Espagne 929 - 24 - 56 2 136 - 5 - 28 

Total 5 835 - 17 - 25 18 101 - 77 - 77 
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L a configuration du marché est restée très atypique en 
raison de la prolongation de la saison de Valencia 

d’Afrique du Sud. Les volumes très lourds réceptionnés 
jusqu’à fin octobre ont permis aux professionnels travaillant 
cette origine de rester très présents sur le marché européen 
durant tout le mois de novembre. Certains distributeurs ont 
conservé leur ligne sud-africaine jusqu’en fin de mois, 
d’autant que la politique de prix des opérateurs de cette 
origine a été très agressive pour apurer les stocks. 
 
Dans ce contexte, la Naveline d’Espagne n’a trouvé que 
très progressivement sa place sur le marché. Cependant, la 
faiblesse de la récolte, inférieure d’environ 30 % par rapport 
à la moyenne triennale, a incité les producteurs à conserver 
des cours soutenus. La tendance saisonnière à la baisse 
n’a pu être évitée, mais les prix stade expédition se sont 
maintenus à un niveau sensiblement supérieur à celui de 
l’année dernière et à la moyenne. Quelques problèmes 
qualitatifs ont été constatés, notamment sur les fruits en 
provenance d’Andalousie.  

Volumes 

Prix stade import 

Estimations des mises en marché en France NOVEMBRE 2007 

MARCHE EUROPEEN 

Comparatifs mensuel et annuel 

novembre 2007 / octobre 2007  

 + 75 %  + 8 % 

novembre 2007 / novembre 2006 

 – 21 % =  – 1 % 
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Orange 

Estimations des mises en marché en France par origine 

En tonnes  Novembre 
2007 

Comparatif (en %) Cumul saison Comparatif saisons (en %) 

2007/2006 2007/2005 2007/2008 07-08/06-07 07-08/05-06 

Espagne 24 160 - 21 - 26 26 985 - 29 - 22 

Total 24 160 - 21 - 26 26 985 - 29 - 22 
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L ’offre s’est sensiblement élargie et est revenue à un 
niveau supérieur à la moyenne triennale, après un 

début de campagne d’hiver marqué par des apports très 
modérés en octobre en provenance des pays producteurs 
de l’hémisphère Nord. La cueillette a réellement démarré 
en Floride en début de mois, après que les fruits aient 
atteint avec retard un meilleur calibrage. Les envois ont 
commencé à se développer sensiblement sur le marché 
communautaire à la mi-novembre et ont bénéficié d’une 
demande très active, en particulier pour les meilleures 
marques.  
 
Le marché s’est donc montré plus concurrentiel pour les 
opérateurs israéliens, qui avaient bénéficié jusqu’alors du 
manque de fruits floridiens. Néanmoins, les volumes 
d’Israël commercialisés en novembre ont été très 
supérieurs à la moyenne, tout comme en octobre. L’avance 
dans le programme de commercialisation n’a pas été 
perdue. La présence de la Turquie est restée très discrète 
dans l’Union européenne, la taille des fruits étant toujours 
limitée et les envois concentrés vers l’Europe de l’Est. 
Chypre et l’Espagne ont complété l’offre méditerranéenne, 
et le Mexique et le Honduras celle de pomelo tropical. Les 
prix ont suivi leur tendance saisonnière à la baisse, mais se 
sont maintenus à un bon niveau, sensiblement supérieur à 
celui de l’année dernière.  
 

Volumes 

Prix stade import 

Estimations des mises en marché en France NOVEMBRE 2007 
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Comparatifs mensuel et annuel 

novembre 2007 / octobre 2007  

 + 227 %  + 20 % 

novembre 2007 / novembre 2006 

 + 3 %  + 10 % 

Volumes Prix 

Pomelo 
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Estimations des mises en marché en France par origine 

En tonnes  Novembre 
2007 

Comparatif (en %) Cumul saison Comparatif saisons (en %) 

2007/2006 2007/2005 2007/2008 07-08/06-07 07-08/05-06 

Floride 4 370 - 3 + 260 4 556 - 14 + 226 

Israël 893 + 21 + 29 1 792 + 30 + 25 

Turquie 732 + 36 - 52 1 197 - 13 - 38 

Total 5 995 + 3 + 74  7 545 - 6 + 58 
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L e marché affiche une bonne performance. Le prix 
moyen mensuel est légèrement inférieur à la moyenne, 

mais les quantités commercialisées ont atteint un niveau 
record. La demande s’est montrée particulièrement active, à 
la faveur de la très bonne qualité des fruits offerts et de 
températures souvent légèrement inférieures aux normales 
saisonnières et très favorables à la consommation. Seule la 
deuxième décade du mois,  qui  correspond à un 
radoucissement du temps, fait exception. Ainsi, les volumes 
commerc ia l i sés  pa r  l es  opé ra teu rs  espagno ls , 
principalement constitués de clémentines Nules puis de 
Clemenvil la, ont été très supérieurs à la normale, 
notamment sur le marché français. Les cours se sont bien 
tenus au stade production, compte tenu de la faiblesse de la 
production. En revanche, une baisse est intervenue en 
milieu de mois au stade expédition, suite à la période de 
flottement de la demande précédemment évoquée. Les 
autres origines présentes ont aussi réalisé une bonne 
performance. Volumes commercialisés et prix moyen 
mensuel affichent un niveau supérieur à la moyenne.  

Volumes 

Prix stade import 

Estimations des mises en marché en France NOVEMBRE 2007 
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Comparatifs mensuel et annuel 

novembre 2007 / octobre 2007 

 + 107 %  – 31 % 

novembre 2007 / novembre 2006 

 + 17 %  – 8 % 

Volumes Prix 

Estimations des mises en marché en France par origine 

En tonnes  Novembre 
2007 

Comparatif (en %) Cumul saison Comparatif saisons (en %) 

2007/2006 2007/2005 2007/2008 07-08/06-07 07-08/05-06 

Corse 7 182 + 2 + 54 7 469 + 4 + 52 

Maroc 5 038 + 5 - 11 5 304 + 2 - 8 

Espagne 68 658 + 20 + 6 108 501 + 13 + 11 

Total 80 878 + 4 + 18 121 274 + 12 + 12 

Petits  
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A près l’interruption d’approvisionnement du mois d’octobre, la commercialisation du litchi a repris en 
novembre avec le démarrage de la campagne d’exportation des pays de l’Océan indien (Maurice, Afrique du 

Sud, Madagascar et Réunion). La production de litchi dans cette région a retrouvé un rythme plus conforme à la 
normale après le début de campagne particulièrement tardif de 2006. Le prix des litchis des différentes origines 
fournissant le marché européen n’a cessé de décroître au fur et à mesure que l’approvisionnement s’amplifiait. Il a 
en effet chuté de près de 50 % entre les premières livraisons et la fin du mois.   

MARCHE EUROPEEN 
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L’année 2006 avait vu un bouleverse-
ment dans l’approvisionnement des 
litchis provenant de l’Océan indien, du 
fait de conditions climatiques peu 
favorables au cours de la période de 
fructification des vergers. Il en était 
résulté un démarrage de campagne 
tardif et donc une commercialisation 
plus ramassée dans le temps pour les 
fruits acheminés par avion qui ouvrent 
la saison. Les conditions naturelles 
enregistrées en 2007 ont permis un 
retour à un démarrage plus normal. 
Maurice a expédié les premiers lots en 
semaine 45. Cette origine, habituelle-
ment présente dès la semaine 44, n’a 
pu exporter plus tôt cette année en 
raison de températures relativement 
basses lors de la croissance des fruits 
et de fortes précipitations qui ont 
perduré jusqu’aux premières récoltes, 
gênant et retardant les opérations de 
cueillette. Les premiers lots de fruits 
frais et branchés ont rapidement été 
dépassés en termes de volume par les 
fruits égrenés et soufrés. Les litchis 
branchés ont continué à se vendre, 
mais en quantité limitée et à destina-
tion de fruitiers spécialisés, alors que 
les litchis soufrés, dont le prix fléchis-
sait rapidement, se vendaient sur les 

marchés de gros mais également dans 
certains magasins de la grande 
distribution.  
 
En semaine 46 débutait la commercia-
lisation des litchis soufrés, qui progres-
sait rapidement avec des livraisons 
importantes de Madagascar, suivies 
en semaine 47 par les premiers lots 
d’Afrique du Sud qui venaient amplifier 
l’offre globale. Compte tenu de la forte 
augmentation des tonnages, les prix 
s’orientaient à la baisse de façon 
marquée. Les cours les plus élevés 
des fourchettes indiquées correspon-
dent aux ventes de début de semaine 
et les moins élevés à celles de fin de 
semaine. La forte baisse de prix 
observée en seconde quinzaine de 
novembre s’explique notamment par la 
croissance rapide des tonnages 
réceptionnés, mais également par une 
demande relativement morose. Même 
vendus à des prix modérés, les litchis 
restaient onéreux au stade détail, 
n’incitant pas les consommateurs à 
renouveler fréquemment leurs achats. 
La baisse des cours a néanmoins 
favorisé la mise en marché des fruits 
dans certaines chaînes de distribution 
et chez les détaillants traditionnels. 

Les supermarchés ont  démarré 
lentement les ventes, sachant que les 
fruits acheminés par bateau seraient 
disponibles avant les fêtes de Noël, 
période de ventes plus importantes.  
 
La qualité des fruits avion a été jugée 
satisfaisante, après des premiers lots 
de maturité un peu juste. On notera 
également la taille moyenne des fruits. 
En ce qui concerne les litchis bran-
chés, leur qualité est restée moyenne, 
avec une oxydation rapide de la coque 
et une coloration souvent hétérogène. 
  
En première quinzaine de novembre, 
la commercialisation des litchis de 
l’Océan indien est restée assez timide 
sur les autres places européennes. Ce 
n’est qu’avec le développement de 
l’offre en semaine 47 que les ventes 
se sont accélérées sur ces marchés. 
 
La campagne du litchi bateau a été 
ouverte officiellement à Madagascar le 
24 novembre, avec une prévision de 
20 000 palettes chargées sur cinq 
navires qui devraient se succéder 
dans les ports européens à partir de la 
semaine 50.  

Litchi — Prix sur le marché français au stade import — En euros/kg 

Semaines 2007 45 46 47 48 Moyenne 
novembre 2007 

Moyenne 
novembre 2006 

Par avion 

Maurice  frais/branchés 13.00 12.00-13.00 9.00-10.00 6.00-7.00 10.00-10.75 7.50-8.50 

 soufrés  - 7.50-8.00 5.20-7.50 4.00-4.50 5.55-6.65 5.90-6.80 

Madagascar  frais/branchés  -  -  - 4.00-7.00 4.00-7.00 5.00-5.50 

 soufrés  - 7.00-7.50 5.30-7.50 4.00-5.00 5.40-6.65 4.80-5.65 

Réunion  frais/branchés  - - 10.00-12.00 8.00-9.50 9.00-10.75 8.65-10.30 

Afrique du Sud  soufrés  - - 5.80-7.00 4.00-5.20 4.90-6.10 6.50-7.25 

Litchi — Estimation des arrivages — En tonnes 

semaines 2007 45 46 47 48 

Par avion 

Maurice 2 5 35 30-35 

Afrique du Sud   - 10 20-30 40-60 

Madagascar  - 20-30 170 150-200 

Réunion  - -  5-10 15-25 
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E n novembre, le marché est resté relativement stable pour les mangues du Brésil acheminées par bateau, avec 
des livraisons régulières mais moins importantes que l’année dernière à la même période. Cette origine a 

fourni ce mois-ci l’essentiel des mangues commercialisées sur le marché européen. En fin de mois, les arrivages 
s’amplifiaient et pesaient sur les prix qui fléchissaient légèrement. La campagne d’Espagne se poursuivait et 
s’achevait en fin de mois avec la variété Keitt dont les prix ne cessaient de décroître. Le marché de la mangue 
avion était quant à lui plus difficile, avec des livraisons supérieures à la demande orientant les prix à la baisse.  
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Mangue — Prix au stade import — En euros 

Semaines 2007 45 46 47 48 Moyenne  
novembre 2007 

Moyenne 
novembre 2006 

Par avion (kg) 

Brésil Haden 3.00-3.20  -  - -  3.00-3.20 3.25-3.70 

Brésil Kent 3.00-3.80 3.00-4.00 3.00-3.50 3.00-3.30 3.00-3.65 3.70-4.50 

Par bateau (colis) 

Brésil  Tommy Atkins 3.00-4.00 3.00-4.00 3.00-4.00 3.00-4.00 3.00-4.00 3.00-4.15 

Brésil Kent 5.00-5.50 5.00-5.50 5.00-5.50 4.00-5.50 4.75-5.50 6.40-8.10 

Equateur Kent 4.00-4.50 4.00 3.50 3.00-4.00 3.60-4.00 4.60-5.70 

Par camion (colis) 

Espagne Keitt -  8.00-8.50 5.00-8.50 5.00-6.50 6.00-7.80 9.25-11.50 

Mangue — Estimation des arrivages — En tonnes 

semaines 2007 45 46 47 48 

Par avion 

Brésil 70 100 100 80 

Par bateau 

Brésil  3 450 3 900 3 250 4 200 

L’approvis ionnement du marché 
européen s’est modifié en novembre 
en raison de la fin de campagne 
d’Israël au début du mois, avec des 
fruits de la variété Keitt vendus entre 
3.00 et 4.00 euros/colis. Quelques lots 
résiduels ont encore été commerciali-
sés au cours des semaines suivantes, 
mais ils n’étaient plus représentatifs de 
l’offre de cette origine. Israël a exporté 
cette année environ 13 700 tonnes de 
mangue, contre 10 400 tonnes en 
2006. En début de mois, l’Espagne 
achevait ses livraisons d’Osteen et de 
Kent et poursuivait celles de Keitt en 
quantité de plus en plus limitée jusqu’à 
la fin novembre. De qualité plus 
aléatoire, les fruits espagnols se sont 
vendus à la baisse jusqu’en fin de 
mois. Les fourchettes de prix pour ces 
marchandises se sont progressive-
ment ouvertes selon l’évolution de la 
maturité des fruits qui s’est révélée 
souvent  t rès rapide,  entraînant 
d’importantes décotes. La campagne 
d’exportation d’Espagne s’est terminée 
rapidement face à ce problème. Ainsi, 
le marché européen restait essentielle-
ment approvisionné par le Brésil, avec 
des volumes en progression auxquels 

venaient s’ajouter les exportations 
d’Equateur puis du Pérou. Cette 
dernière origine s’est surtout manifes-
tée sur les pays nord-européens et 
très ponctuellement sur le marché 
français. Alors que les Tommy Atkins 
et Kent du Brésil présentaient une 
qualité satisfaisante, les premiers lots 
de Kent d’Equateur et du Pérou 
trouvaient plus difficilement preneur en 
raison d’un important déf ic i t  de 
coloration et d’une maturité le plus 
souvent insuffisante. Ce manque de 
maturité s’est rapidement ressenti sur 
les prix, qui sont restés inférieurs à 
ceux des fruits brésiliens. 
 
Le marché est resté terne tout au long 
du mois du fait d’une demande peu 
dynamique. Les prix, relativement 
stables durant les trois premières 
semaines de novembre, fléchissaient 
en fin de période sous l’effet du 
développement  de l ’o f f re ,  mais 
également d’une plus grande disparité 
qualitative des Kent. A l’inverse, le 
cours des Tommy Atkins du Brésil est 
resté plus stable, avec un approvision-
nement en déclin par rapport aux 
livraisons de Kent. 

En ce qui concerne le marché de la 
mangue avion, les envois en prove-
nance du Brésil se sont développés 
sensiblement en novembre. Les Kent 
du Brésil ont dominé l’approvisionne-
ment, entraînant une concurrence 
avec les Haden de la même origine 
dont les livraisons se sont amoindries 
dès le début du mois. Le manque de 
rentabilité pour ces fruits a amené les 
importateurs à suspendre leurs 
commandes et à se reporter sur les 
Kent. L’atonie de la demande a 
rapidement provoqué la formation de 
stocks. Ceux-ci se sont accumulés, 
mais dans un premier temps la solidité 
des fruits a permis une relative stabilité 
des cours. En revanche, l’arrivée à 
maturité des marchandises en se-
conde quinzaine du mois a contraint 
les opérateurs à procéder à des 
ventes de dégagement à partir de 
2.00-2.50 euros/kg. Cette évolution 
s’est encore accélérée en raison des 
mouvements de grève des transports 
sur la région parisienne qui ont obéré 
bon nombre de ventes, notamment en 
direction des circuits de distribution 
traditionnels. 
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Ananas — Prix stade import 

En euros Min Max 

Par avion (kg) 

Cayenne lisse 
Victoria 

1.50 
2.00 

1.80 
3.50 

Par bateau (colis) 

Cayenne lisse 
Sweet 

5.00 
5.00 

8.00 
8.50 

Ananas 
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Ananas — Prix en euros stade importation en France — Principales origines  
Semaines 2007  44 45 46 47 48 

Par avion (kg) 
Cayenne lisse Bénin 1.70-1.80 1.70-1.80 1.65-1.80 1.70-1.80 1.70-1.80 
 Cameroun 1.70-1.80 1.70-1.80 1.50-1.80 1.65-1.80 1.65-1.80 
 Côte d’Ivoire  -  - 1.70-1.80 1.70-1.80 1.70-1.80 
 Ghana  -  - 1.60-1.70 1.60-1.70 1.60-1.70 
Victoria Côte d’Ivoire 2.00-2.50 2.00 2.00 2.50-3.00 2.50-3.00 
 Ghana  -  -  - 2.50-3.00 2.50-3.00 
 Réunion 3.30-3.50 3.30-3.50 3.00-3.50 3.30-3.50 3.30-3.50 

Par bateau (colis) 
Cayenne lisse Côte d’Ivoire 6.00-8.00 5.00-8.00 5.00-7.50 5.00-7.00 5.00-7.00 
Sweet Côte d’Ivoire 7.00-8.50 5.00-7.00 5.50-8.00 5.00-6.00 5.00-6.00 
 Cameroun 7.00-8.50 5.00-7.00 5.50-8.00 5.00-6.00 5.00-6.00 
 Ghana 7.00-8.50 5.00-7.00 5.50-8.00 5.00-6.00 5.00-6.00 
 Costa Rica 6.50-7.00 6.00-7.00 5.00-6.50 5.00-5.50 5.00-6.00 

 Maurice  -  -  - 2.80-3.00 2.80-3.00 
 Afrique du Sud  - 2.80 2.50 2.50-3.00 2.50-3.00 

Même si les opérateurs s’attendaient à voir 
arriver davantage de fruits des pays 
d’Amérique latine, et plus particulièrement 
du Costa Rica, tous ont été pris de court 
par l’importance des volumes réceptionnés. 
Ainsi, le marché a reçu environ 3 500 
pa le t tes  en  l ’espace d ’à  pe ine  d ix 
jours, pendant la période de pointe des 
arrivages (semaines 45 et 46). Dès la 
Toussaint, on a observé un repli de la 
demande qui s’est prolongé tout au long du 
mois. Pour faire face à cette situation, Del 
Monte a poursuivi sa politique de prix très 
agressive démarrée dès le début du mois, 
avec une offre départ quai qui avoisinait les 
7.00 euros/colis, ce qui est bien en deçà de 
ce que réalise la marque d’habitude. Cela a 
immédiatement mis sous pression les 
autres marques qui ont dû s’aligner et 
baisser leurs prix. La situation a atteint son 
niveau le plus critique au cours de la 
semaine 46. Sous l’effet d’un afflux de 
volumes et d’une demande absente, on a 
vu se constituer des stocks de plus en plus 
importants de Sweet de qualité hétérogène 
qui évoluaient mal. Malgré le lancement 
d’opérations de promotion en supermar-
chés à partir de la semaine 46, les ventes 
de dégagement se sont multipliées, alors 
qu’on annonçait déjà une réduction des 
volumes en provenance d’Amérique latine. 
Le but recherché était non seulement de 
fluidifier les stocks mais également de 

permettre d’aborder le mois de décembre 
dans les meilleures conditions. Paradoxale-
ment, la situation du Cayenne n’était pas 
aussi désespérée que celle du Sweet. 
Certes les ventes ont pâti des cours bas du 
Sweet, mais plusieurs facteurs ont semble-
t-il permis d’éviter le pire sur ce marché. 
Premièrement, l’offre en Cayenne a été 
faible tout au long du mois. Ensuite, la 
demande a été bonne, notamment celle 
des marchés de l’Est, alors que les ventes 
en France dépendaient beaucoup des 
opérateurs et des circuits de distribution 
utilisés. Enfin, la qualité a été assez 
régulière malgré des soucis de coloration 
pas toujours bien maîtrisés en production. 
Dès la f in du mois, la réduction des 
volumes en provenance d’Amérique latine 
était confirmée. Malheureusement, les 
stocks encore trop importants ne laissaient 
pas entrevoir une embellie des cours avant 
les semaines 49 et 50. 
 
La demande a été faible tout au long du 
mois sur le marché de l’ananas avion. Les 
congés de la Toussaint début novembre 
n ’ont  r ien arrangé.  La demande ne 
parvenait pas à absorber les volumes 
disponibles. Pour autant, les cours se 
maintenaient et on sentait que l’équilibre 
tenait à peu de choses. L’arrivée de 
volumes plus importants en provenance du 
Bénin et du Cameroun a perturbé cet 

équilibre et les cours ont commencé à 
chuter. Les lots de ces origines étaient 
proposés à des prix très bas (1.50 euro/
kilo), surtout pour des produits comme le 
« pain de sucre » qui se négociait alors à 
des prix aussi bas que 1.70 - 1.80 euro/kilo. 
A partir de la semaine 47, certains opéra-
teurs ont fait le choix de réduire leur 
approvisionnement dans l’espoir de créer 
un manque qui permettrait de relancer la 
demande. Cette initiative a été efficace 
dans la mesure où les ventes se faisaient 
plus fermes à partir de la dernière semaine 
du mois. On a même observé un raffermis-
sement des cours pour les « pains de 
sucre » qui se négociaient aux environs de 
1.90 - 2.00 euros/kilo en fin de mois.  
 
Sur le marché de l’ananas Victoria, la 
situation a été très morose. Les trois 
premières semaines du mois ont été 
marquées par une quasi-absence de 
demande, avec en plus une offre de Côte 
d’Ivoire et du Ghana jugée trop importante. 
La réduction des volumes de ces deux 
origines à partir de la semaine 47 corres-
pond à une diversification de l’offre qui a eu 
un impact négatif sur les cours. Toutefois, 
on a assisté en fin de mois à une redynami-
sation de la demande pour ce petit exotique 
festif. 

N ovembre n’a pas dérogé à la règle et a été particulièrement difficile pour les ventes d’ananas. L’offre en Sweet en 
provenance du Costa Rica a été particulièrement importante, alors que la demande n’a cessé de décroître tout au long du 

mois. La situation n’a pas été meilleure sur le marché avion. La demande a été très apathique, ne parvenant pas à absorber les 
quantités disponibles. Pour autant les cours n’ont pas dramatiquement chuté. Sur le marché du Victoria, les ventes sont restées 
aussi calmes que durant les mois précédents. En revanche, on a noté une redynamisation de l’offre et de la demande vers la fin 
du mois, avec une diversification des origines approvisionnant le marché.  
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L a moyenne mensuelle du Time Charter Equivalent  pour 
novembre (TCE) pourrait ne pas plaire aux armateurs et 

opérateurs de navires haut de gamme. En raison du 
déséquilibre entre offre et demande, il est certainement vrai 
que pendant le mois il y a souvent eu une grande divergence 
entre les retours TCE des vaisseaux sous contrat TC et ceux 
sous contrat forfaitaire – les moyennes mensuelles prennent 
en compte les retours sur contrats aussi bien des navires 
modernes qu'anciens. 

NOVEMBRE 2007 

Fret 
maritime 

Grands reefers (450 000 cuft) 

Petits reefers (330 000 cuft) 

Évolution du marché par semaine 
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Marchés spots — Moyennes mensuelles 

US$cents/cubic foot 
x 30 jours Grands reefers Petits reefers 

Novembre 2007 28 64 

Novembre 2006 59 84 

Novembre 2005 23 56 

Le compte-rendu du mois de 
n o v e m b r e  e s t  r a r e m e n t 
e x c i t a n t  :  l e  m a r c h é  d e 
l'affrètement se déroule entre 
les  agrumes de la saison 
précédente de l'hémisphère 
Sud et la nouvelle saison de 
fruits à pépins. Par conséquent, 
il dépend beaucoup de l'activité 
supplémentaire en transport de 
banane. Cette année n'a pas 
été différente. La faiblesse du 
marché s'explique par une 
production de banane moindre 
en Équateur en raison du 
mauvais temps. Un volume de 
fruits tellement plus important a 
été exporté par des services de 
ligne industriels que le volume 
limité de fruits en excédent a 
changé de mains à des prix très 
élevés, rendant impossible 
l'activité Spot. Le prix élevé du 
gasoi l  e t  des marchés de 
banane relativement faibles en 
Méditerranée ont ajouté à la 
misère. Après avoir atteint un 
record absolu de 5.60 NOK au 
mois de janvier 2007, le prix de 
l'action Green Reefers a perdu 
30 % jusqu'à environ 3.80 NOK 
à la fin du mois. Ses résultats 

du troisième trimestre ont été 
médiocres. La société n'a pas 
encore entièrement assimilé les 
vingt navires qu'elle a acquis au 
premier trimestre et a eu du mal 
à  r e m p l i r  l e s  e n t r e p ô t s 
frigorifiques portuaires qu'elle a 
achetés aux Etats Unis au mois 
de janvier dernier. Comment 
va-t-elle réagir ? Rester aussi 
exposée aux contrats Spot 
pendant les 12 mois à venir 
qu'elle l'a été en 2007 est une 
stratégie à haut risque—un 
marché de l'affrètement plus 
dynamique devrait être payant 
pour une flotte moderne. De 
même, si la demande est plus 
faible en 2008 qu'en 2007, 
Green Reefers doit placer ses 
espoirs dans l'amélioration de 
son ac t iv i té  pr inc ipale de 
t r a n s p o r t  d e  p o i s s o n  e n 
At lan t ique Nord.  A i l leurs , 
l'armateur de reefers lituanien 
Limarko n'a pas eu de problè-
mes de ce genre. Avec un 
bénéfice net de 4.44m d'euros 
sur un chiffre d'affaires de 30m 
e u r o s ,  i l  e n r e g i s t r e  u n e 
augmentation de 46 % sur les 
chiffres de 2006. 
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