DS IO BA_TH A326

Université Montpellier II
Sciences et Techniques du Languedoc
Place Eugéne Bataillon
34095 MONTPELLIER Cedex 5

CIRAD-EMVT
TA30/B

Campus International de Baillarguet
34398 MONTPELLIER Cedex 5

DIPLOME D'ETUDES SUPERIEURES SPECIALISEES
PRODUCTIONS ANIMALES EN REGIONS CHAUDES

RAPPORT DE STAGE

ETUDE DES SYSTEMES AGRO-PASTORAUX
AU KARAMOJA, OUGANDA

DIAGNOSTIC TECHNICO-ECONOMIQUE DES
EXPLOITATIONS FAMILIALES D’ELEVEURS

par

Caroline BOUCARD cnRAD'D‘st
UNITE BIBLIOTH
gaillarguet

EQUE

Muaitre de stage : GRIMAUD Patrice. CIRAD
Directeur de mémoire :LE MASSON Alain, CIRAD

BA
TH1326

Année universitaire 2004-2005

IR



RESUME

L’amélioration ou le renforcement de la viabilité des exploitations familiales d’éleveurs est
une nécessité dans les régions ou la vie des gens repose essentiellement sur 1’élevage. Le
Karamoja, au nord-est de I’Ouganda, fait partie de ces régions. Avec un climat semi-aride,
I’élevage a été et est encore a la base du mode de vie des Karamojong. Cependant suite a une
réduction du cheptel dans les années 70-80 dfie aux sécheresses et €pidémies, le ratio
UBT/personne s’est trouvé réduit et les Karamojong ont de plus en plus de difficultés & ne
dépendre que de cette activité. L’agriculture est également pratiquée mais il est difficile de
compter dessus pour assurer la sécurité alimentaire du fait du climat. Cependant la zone sud
du Karamoja, encore appelée « Wet belt » bénéficie d’un apport plus conséquent en termes de
précipitations, si bien que 1’agriculture est plus productive dans cette zone. L’autre partie de la
région, plus au nord, est appelée a ’opposé « Dry belt ». An niveau national, la région est la
plus pauvre du pays et bénéficie de peu d’aide de la part du gouvernement, ceci ne facilitant
pas le développement. De plus les Karamojong pratiquent depuis toujours le vol de bétail
entre eux, et depuis l’arrivée des armes a feu, la région est plongée dans une insécurité
presque permanente.

Suite a plusieurs missions courtes de I’Ambassade de France au Karamoja, une étude a été
lancée afin d’évaluer la situation technico-économique des exploitations familiales d’éleveurs
puis de proposer des actions a mettre en oeuvre pour améliorer la viabilité de ces
exploitations. L’étude a été menée dans chacune des zones évoquées, la « Wet belt » et la
« Dry belt », afin de savoir si les éleveurs adoptaient les mémes stratégies et s’ils étaient
soumis aux mémes problémes.

Les résultats montrent que les Karamojong ont a faire face a diverses contraintes : le vol de
bétail et I’insécurité qui lui est associée, les maladies, un probléme d’accés aux services et
produits vétérinaires, des problémes liés a la valorisation du bétail. Le prix des céréales est
également une contrainte qui pése lourd dans le budget des familles.

Les actions les plus pertinentes a mettre en place en premier devraient donc se situer dans ces
domaines. Pour faciliter ces actions et en faire bénéficier une majorité, les éleveurs auraient
tout intérét a se structurer en groupement d’éleveurs.

MOTS-CLES: Karamoja, Ouganda, agro-pastoralisme, diagnostic technico-
économique, viabilité, exploitation familiale, groupement d’éleveurs, zébu
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INTRODUCTION

L’Ouganda, pays d’Afrique de 1I’Est situé sur la rive nord du lac Victoria, a été soumis a un
régime autoritaire jusqu’a trés récemment (1979), sous la dictature d’Amin Dada. Ce n’est
que vers la fin des années 80 que le pays commence a se restructurer réellement, tant au
niveau politique qu’économique. Cependant la reconstruction n’est pas la méme dans toutes
les régions du pays et le Karamoja fait partie de ces régions mises a part.

Une des raisons est la suivante : les armes a feu étaient déja présentes au Karamoja dans les
années 80 et le gouvernement décida avant toute autre intervention de désarmer la région. Les
différentes tentatives échouérent. De plus les conflits au nord entre I’armée de résistance
(LRA : Lord’s Resistance Army) et ’armée du nouveau gouvernement s’intensifiaient et
’essentiel des forces armées du pays devaient se rendre dans cette zone. Il n’y avait alors plus
personne pour tenter de désarmer & nouveau la région. Le Karamoja fut donc laissé a lui-
méme avec sa population toujours armée.

Le Karamoja est également une zone particuliére au niveau climatique, puisque 1’on ne
retrouve nulle part ailleurs en Ouganda ce climat semi-aride. L’activité principale est
I’élevage, I’agriculture étant difficile a pratiquer avec un tel climat. Cette particularité
climatique en fait une région réguliérement soumise aux sécheresses et famines qui
s’ensuivent. Avec peu d’aide de la part de 1’Etat, le Karamoja se trouve ainsi étre la région la
plus pauvre et la moins développée d’Ouganda.

Apres avoir été sensibilisé a la situation au Karamoja gréce & des personnes y vivant ou y
ayant travaillé, I’Ambassade de France décida d’y mener une étude préliminaire. Cette étude
s’intéresse ainsi aux systémes agro-pastoraux de la région et vise a émettre un diagnostic
technico-économique des exploitations familiales d’agro-éleveurs afin de mieux connaitre
leur situation en terme de viabilité et durabilité. Cette étude pourra mener a la mise en place
de projets de développement dans le secteur de 1’élevage prioritairement.

Ainsi I’étude suivante présentera tout d’abord la région du Karamoja, ses conditions
écologiques, sa position au niveau national et sa population, puis expliquera 1’objectif et la
méthodologie du travail effectué. Une deuxieme partie sera consacrée a la description des
systemes d’élevage et de culture alors que la troisiéme partie s’attachera a présenter le
diagnostic technico-économique des exploitations et les conclusions que I’on peut en tirer en
terme de viabilité des exploitations familiales d’agro-éleveurs. Enfin la derniére partie
proposera des actions a mettre en ceuvre de maniére & améliorer la situation de ces familles.
Ces actions pourront servir de base a la mise en place d’un projet.



I. Contexte et objectif de I’étude

1. Le Karamoja, région particuliére de I’Ouganda

1.1 Conditions écologiques

Le Karamoja est une région située au nord-est de 1’Ouganda qui occupe un dixieéme du
territoire avec ses 27 200 km? (figure 2). Il est divisé en trois districts (voire quatre avec la
création récente du district de Kaabong au sein du district de Kotido) : Kotido au nord,
Moroto au centre et Nakapiripirit au sud (tableau 1).

Tableau 1. Population humaine et animale du Karamoja

District Surface | Population| Bovins Ovins |Caprins| Asins | Camelins | Volailles
(km?) (Nb) (Nb) (Nb) (Nb) (Nb) (Nb) (Nb)
Kotido 13245 | 596 130 560 000 150 000 | 100 000 | 5000 o 18 000
Moroto 8 441 170 506 818 086 300 000 | 300000 1000 95 180 000
Nakapiripirit| 5825 153 862 198 876 131385 | 255385 | 10000 2 000 84 800
Total 27511 | 920498 | 1576962 | 581385 |655385| 16 000 2 095 282 800

Source : Uganda District Information Handbook, 2005

Cette zone de I’Ouganda appartient & un ensemble plus vaste appelé « Karamoja cluster »qui
réunit également des régions de 1’Ethiopie, du Soudan, du Kenya, et de la Tanzanie. Cette
unité est souvent utilisée pour des projets de pacification de la zone car 1’étude montrera, a
travers [’exemple ougandais, les contraintes auxquelles est soumise la zone (le vol de bétail ne
s’arrétant pas aux frontiéres d’un pays).

Le climat y est semi-aride bien que 1’Ouganda se situe sur I’équateur. Deux saisons se
succedent, une saison des pluies de début avril a fin septembre, et une saison séche d’octobre
a fin mars. Le régime des pluies est unimodal avec cependant des variations au cours de la
saison. Les pluies vont en augmentant de début avril & fin mai, puis le mois de juin est
souvent peu arrosé, les pluies réapparaissant en juillet et aolit mais avec une abondance
moindre qu’en avril-mai, pour ensuite ne cesser de s’espacer en septembre, octobre-novembre
ayant quelques ondées et décembre bénéficiant des « pluies de No&l ».

La pluviométrie est différente entre la zone nord et la zone sud (figure 3) et 1’on parle ainsi de
« Wet belt » au sud (figure 1a), soit le district de Nakapiripirit, et de « Dry belt » au nord
(figure 1b) pour les districts de Moroto et Kotido. Les conditions écologiques sont donc
différentes entre ces deux zones (tableau 2).

Figure la. « Wet belt » o Figure 1b. « Dry belt »
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Figure 2. Carte de 1’Ouganda situant le Karamoja
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Figure 3. Carte de la pluviométrie au Karamoja
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Tableau 2. Caractéristiques écologiques des districts du Karamoja

Pluviométrie Communautés floristiques
moyenne Couleur du | Fertilité du (Nom scientifique et
District | annuelle (mm) | Type de sol sol sol karamojong)

Acacia drepanolobium (eyelel)
avec de hautes graminées
incluant Dicanthium papillosum
(elepanit), Cymbopogon
Moyenne a | giganteus (lokoo), Setaria spp
Namalu 1271 Argileux Gris forte (naro and esiloit)

Acacia senegal (ekodokodwoi),
Lannea humilis (etopojo),
Argilo- Faible a Commiphora spp (ekadeli),
Moroto 896 sablonneux rouille moyenne Acacia nilotica (ekapelimen)

Acacia senegal (ekodokodwoi),
Lannea humilis (etopojo),
Argilo- Faible a Commiphora spp (ekadeli),
Kotido 698 sablonneux rouille moyenne Acacia nilotica (ekapelimen)

Source : (Wilson et al., 2003)

1.2 Le Karamoja en chiffres par rapport & 1’Ouganda

Le Karamoja a la plus petite espérance de vie du pays : 37 ans, alors que I’espérance de vie en
Ouganda est de 47 ans. Avec ses 8 % de taux d’alphabétisation (moyenne des trois districts,
recensement 2002) comparé aux 69 % de 1’Ouganda, le Karamoja apparait comme un
territoire défavorisé.

D’autres chiffres en témoignent : 8 personnes sur 10 vivent en dessous du seuil de pauvreté
(1$US/personne/jour) (UPPAP Studies MFPED 2003) et en 2001, le district de Moroto était
enregistré comme le plus pauvre du pays avec un IDH (Indice de Développement Humain) de
0,24 (UNDP, 2001). L’IDH est un indicateur complet des aspects économiques et sociaux
d’un pays. En comparaison, I’'IDH en Ouganda est de 0,41 et en France de 0,92.

Les conditions de vie générales au Karamoja reflétent cet état de région défavorisée : absence
de routes, d’eau courante, d’électricité, services tres peu présents et qualifiés, administration
« fantome », ...

Le Karamoja est bien la partie la plus pauvre et la moins développée de I’Ouganda.

1.3 Situation politique et sécurité

Apres I’indépendance de 1’Ouganda en 1962, et suite au réarmement de la zone (armes en
provenance de pays voisins), le gouvernement tente plusieurs campagnes de désarmement,
par ’armée tout d’abord, sans succes si ce n’est une insoumission exacerbée, si bien que la
zone devient de moins en moins fréquentable. Suite & cette insoumission récurrente, le
gouvernement décide que des Karamojong soient garants eux-mémes de la sécurité dans leur
propre région. Mais suite & des débordements, cette solution est rapidement abandonnée. Le
gouvernement ne laisse en place que quelques militaires pour assurer la sécurité puisque
’essentiel de 1’armée est concentré au nord du pays pour tenter de régler un autre conflit dont

les enjeux sont plus importants. La police existe dans chaque district mais son action est
minime en matiere de sécurité.
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Le Karamoja est donc laissé a lui-méme avec ses hommes armés et actuellement ce sont
encore les « peace meetings » (réunions pour la paix) qui peuvent faire évoluer la situation,
d’autant plus qu’ils réunissent les Elders (Ainés et garants de 1’autorit¢ de la société
Karamojong) qui jouent un réle important de médiateurs de la paix.

1.4 Un peuple aux traditions toujours présentes

Figure 4a. Les Karamojong Figure 4b. Les Karamojong

Les Karamojong (figures 4a et 4b) pratiquent le pastoralisme depuis toujours. Le bétail est un

élément fondamental de leur vie car il intervient aussi bien au niveau économique, social,

traditionnel et politique. La possession de bétail intervient dans la place que tient quelqu’un

dans la société.

De plus, cette activité est bien le meilleur moyen de survie dans une région ou le climat est tel
qu’il est difficile de compter sur 1’agriculture. En effet, le bétail peut se déplacer a la
recherche d’eau et de paturage alors que s’il ne pleut pas dans une région, c’est toute la
récolte qui est menacée.

Les bovins sont de type « karamojong », dérivés du petit zébu d’Afrique de I’Est, les ovins
sont des « moutons a queue grasse » et les caprins sont de race « karamojong » croisés avec la
race de Nubie du sud Soudan et la race Somali.

Jusqu’a une période récente, les éleveurs Karamojong se sont nourris abondamment des
produits de 1’élevage, essentiellement de lait et ses dérivés (lait fermenté ou « sour milk »),
plus rarement de la viande, réservée a certains événements, et du sang, spécialement pour les
hommes dans les kraals (lieux de destination lors des transhumances). Dans ces endroits
reculés ou tout apport de nourriture autre est aléatoire, I’alimentation de base a longtemps été
du lait mélangé a du sang. Aujourd’hui encore ces pratiques se retrouvent méme si les bergers

peuvent bénéficier de 1’apport de céréales par des membres de leur famille, essentiellement
les filles.

Les raids de bétail ont toujours existé et font partie intégrante de la culture Karamojong. Leur
explication a cette pratique est la suivante : selon eux toutes les vaches leur appartiennent et
ils vont donc les « récupérer » chez les voisins (et bien évidemment ils n’ont pas 1’impression
de les voler dans ces cas-la puisqu’elles sont «a eux » !!). Puis lorsque quelqu’un est
effectivement victime d’un raid, il va vouloir récupérer son bétail et c’est a partir de 1a o I’on
entre dans un cercle vicieux. Avant les Karamojong se volaient les vaches avec des lances
mais aujourd’hui ils utilisent des armes a feu, les raids sont donc devenus de plus en plus
meurtriers.
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Le probléme de I’insécurité au Karamoja, exacerbé depuis I’introduction de ces armes a feu,
impose de nouvelles contraintes aux éleveurs et viennent s’ajouter aux contraintes naturelles
auxquelles ils doivent déja faire face (manque d’eau, de paturages...).

I1 faut ajouter que le bétail sert également & la dot lors du mariage ainsi qu’au paiement
d’ekicul, 1a dot payée par un mari a la naissance du premier enfant aux parents de sa femme
s’il n’avait pas payé de dot pour le mariage. S’il ne paie pas ekicul, ses enfants appartiennent a
la famille de sa femme.

En effet traditionnellement, le jour méme du mariage, 1’époux doit payer la dot a la famille
¢largie et aux amis de sa future femme, et réserve quelques animaux pour sa femme (entre
deux et trois vaches et autour de 5 chévres). Le nombre de tétes a fournir s’éléve donc
rapidement autour de 60 tétes de bétail. Lorsque la totalité est payée a la famille, on parle dans
ce cas de « full-marriage » (mariage total).

Aujourd’hui le bétail est si peu nombreux au Karamoja que ces traditions se maintiennent
difficilement. Beaucoup de couples vivent sans étre mariés traditionnellement, parce que le
futur mari n’a pas assez de bétail pour payer la dot. On parle alors de « half-marriage »
(demi-mariage) car le mari n’a pas pu payer le nombre total de tétes demandées. Ce
changement n’est pas anodin quand, comme il a ét¢ mentionné avant, le fait de posséder du
bétail intervient dans la place que tient quelqu’un dans la société.

Ainsi les femmes prennent une part active dans les raids d’animaux. Elles encouragent les
hommes a voler des vaches aux clans rivaux pour qu’ils puissent payer la dot pour les épouser
et pour payer ekicul a leurs parents. Elles chantent des chants pour les encourager avant leur
départ et congratulent les hommes qui rentrent victorieux. Pourtant leur discours est
ambivalent sur la question des raids puisque les femmes se plaignent souvent de 1’insécurité,
regrettent la période ou il n’y avait pas de fusils et présentent les raids comme une cause de
leur pauvreté. Aujourd’hui, de plus en plus de femmes participent aux « peace meetings » et
sont donc sensibilisées a la question de la paix, I’objectif étant de les inciter a décourager les
hommes qui partent combattre et a bldmer ceux qui rentrent victorieux.

La vente de bétail n’a jamais été une activité principale au Karamoja, elle a toujours été
considérée comme une solution de repli en cas d’extréme besoin d’argent pour ’achat de
céréales et autres dépenses immédiates (maladie). Actuellement les choses ont évolué mais
I’on retrouve encore beaucoup d’éleveurs en train de vendre leur bétail au moment le plus
critique de la saison (ou les prix sont les plus bas).

L’élevage est une activité essentiellement masculine alors que [’agriculture est
essentiellement du ressort des femmes. Cependant, de plus en plus, les deux activités ne sont
plus exclusives : les femmes participent a la traite ou a I’abreuvement des animaux pres des
villages et les hommes aident les femmes pour les travaux des champs. Cette derniére activité
arrive bien souvent lorsque le mari a perdu son cheptel lors d’un raid, sinon les hommes se
consacrent effectivement a 1’élevage.

2. Objectif et méthodologie de I’étude

2.1 Cadre institutionnel et objectif de 1’étude

L’étude fait suite & un projet présenté¢ au Service de Coopération et d’Action Culturelle
(SCAC) de I’Ambassade de France par Mr Fayolle André, agronome tropical ayant passé de
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nombreuses années au Karamoja. Le projet était intitulé « Water-life skills for karamojong
and Pokot : a proposal to empower the Secondary Schools dropouts of Karamoja with the
techno-economic capacity to settle » (des qualifications dans le domaine de 1’eau, “élément de
vie”, pour les Karamojong et les Pokot: une proposition pour donner des connaissances
techniques et économiques aux adolescents exclus du secondaire afin qu’ils puissent trouver
leur place dans leur société).

Plusieurs missions au Karamoja ont été réalisées par la suite par des membres de I’ambassade
de France pour commencer a connaitre la région et évaluer ce qu’il était possible de mettre en
place. En février 2005, Son Excellence Jean-Bernard Thiant s’est rendu au Karamoja avec
d’autres membres de I’Ambassade de France. A la suite de cette mission, il a accepté le
principe d’une étude préliminaire en partenariat avec le CIRAD (Coopération Internationale
en Recherche Agronomique pour le Développement), représenté par Mr GRIMAUD Patrice.
Cette étude vise a évaluer la situation actuelle au Karamoja dans le domaine de 1’élevage et
pourrait mener & un projet financé par I’Ambassade en partenariat avec des ONG ou d’autres
organisations travaillant avec les communautés. Le présent stage constitue cette étude
préliminaire.

2.2 Zone d’étude : « Wet belt » et « Dry belt »

Il a été choisi de mener I’étude seulement dans deux des trois districts, Nakapiripirit et
Moroto. En effet, le premier, Nakapiripirit, fait partie de la « Wet belt » (zone humide) alors
que le district de Moroto appartient a la « Dry belt » (zone seche). Les deux zones présentent
des différences en terme de pluviométrie (figure 2) et donc de conditions écologiques, c’est
pourquoi I’étude s’est attachée a essayer de montrer, dans le domaine de 1’élevage, les
différences et ressemblances entre ces deux zones. Le district de Kotido est proche du
District de Moroto en terme de conditions climatiques et écologiques (tableau 2), et se situe
é¢galement dans la « Dry belt », c’est pourquoi 1’étude s’est limitée & essayer d’approfondir
les deux autres districts.

2.3 Organisation de I’étude

L’étude a été menée en deux temps: Une premiere phase d’avril a juin qui a permis de
recueillir des données qualitatives de la part des éleveurs, données qui ont servi & construire
un questionnaire technico-économique le plus précis possible. Des problémes sanitaires nous
ont contraints a retourner en France et & reprendre les enquétes lors d’un second séjour en
Ouganda. La deuxiéme phase a eu lieu d’octobre a Novembre et a permis cette fois de
recueillir des données quantitatives grace au questionnaire technico-économique.

Les éleveurs a enquéter de la région de Moroto ont été choisi apreés rencontre avec une ONG
locale (KADEP : Karamoja Agro-Pastoral Development Programme) travaillant dans le
secteur de I’¢élevage. Ainsi 25 éleveurs ont été sélectionnés. Les 25 éleveurs de la région de
Nakapiripirit ont été sélectionnés grace aux membres du Conseil des Anciens (« Council of
Elders ») de Namalu, petite ville située au sud-est du district. Dans la société Karamojong se
sont eux qui représentent I’autorité et que I’on consulte.

Ce choix des éleveurs est assez arbitraire et aucun échantillonnage n’a été réalisé. Nous
avons di procéder de la sorte car nous arrivions en terrain inconnu et il fallait passer par des
personnes ressources pour avoir la chance de mettre en place rapidement 1’étude. Ce choix
est important lorsque I’on considére la représentativité de 1’étude, il faudra en tenir compte.
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D’avril a juin, étant donné le fait que 1’organisation du transport avait posé quelque probléme
au départ, il a été décidé d’enquéter deux é€leveurs par jour. En octobre-novembre, un seul
¢leveur par jour était enquété de maniere a pouvoir passer plus de temps avec chacun afin de
récolter les données les plus précises possibles. L’effectif a enquéter avait également été
réduit lors de cette deuxiéme mission du fait de sa courte durée. Ainsi les enquétes ont été
réalisées chez 12 éleveurs dans chaque zone, ces éleveurs ayant été sélectionnés parmi les 50
de la premiére phase (25 enquétes dans chaque zone) sur un critére de possession de bovins
car 1’essentiel de I’étude porte sur cette activité et malheureusement au Karamoja, étant
donné la situation d’insécurité actuelle, on trouve de plus en plus d’éleveurs n’ayant plus
aucune vache.

2.4 Représentativité de 1’étude

La majorité des données quantitatives a donc été recueillie pendant cette deuxiéme phase
d’octobre & novembre si bien que 1’on obtient un échantillon réduit de 23 enquétes pour les
deux zones. L’échantillon ne peut donc prétendre étre représentatif mais il permet de cerner la
diversité des situations des agro-éleveurs riches et pauvres et d’apprécier la différence entre
les deux zones. Il est difficile de pouvoir sortir différentes classes d’éleveurs en analysant
ensemble les deux zones (« Dry belt » et « Wet belt ») du fait du nombre réduit d’éleveurs
enquétés. Cependant les différentes stratégies seront révélées par 1’étude des budgets et
correspondent a une différence de stratégie bien marquée entre les deux zones alors que 1’on
ne remarque pas de grande différence de stratégie au sein d’une méme zone. Ainsi la
comparaison des deux zones restera le pilier de cette étude.

Une premiére comparaison (tableau 3) permet de conclure que les familles de la « Wet belt »,
avec 41,2 pers./famille, comptent deux fois plus de membres que celles de la « Dry belt »,
avec seulement 20,5 pers./famille. Le cheptel bovin moyen possédé par famille est lui aussi
plus conséquent dans la « Wet belt» (41 bov./famille) que dans la « Dry belt» (16
bov./famille), du fait des familles plus nombreuses. En terme d’UBT/famille, il en est de
méme. Les UBT ont été calculées en ne tenant compte simplement que des bovins, ovins,
caprins, soit les unités productives de 1’exploitation. Lorsque ’on rapporte ces chiffres au
nombre d’UBT/personne, il se révele étre équivalent et surtout trés faible dans les deux zones,

avec un ratio d’1 UBT/personne dans la « Wet belt » contre 0,95 UBT/personne dans la « Dry
belt ».

Tableau 3. Corrélation entre taille du troupeau
et nombre de personnes a charge

Tableau 4. Répartition des éleveurs
en classes d’UBT par personne

Wet belt

Dry belt UBT/pers | Wet belt Dry belt
Nb. moyen de 0-0,5 0 3
ers / famille 41,2 20,5 0,6-1,0 6 4
Cheptel bovin 1,11,5 5 2
moyen /

- (+1,5) 1 2
ﬁ;;n Ill\llleoyen 41 18 Source : enquéte technico-économique
d'UBT /
famille 41,7 19,5
UBT/pers.

(sans ane) 1 0,95
Source : enquéte technico-économique

16




Le tableau 4 montre que la taille des troupeaux est beaucoup plus homogene dans la « Wet
belt » que dans la « Dry belt », ot dans la premiere le nombre d’UBT/personne est compris
entre 0,6 et 1,5 UBT/personne pour la majorité alors qu’il s’échelonne entre 0 et +1,5
UBT/personne dans la seconde. Cependant ce résultat est a prendre avec précaution comme
les autres car il ne faut pas oublier qu’il ne s’agit que de 11 a 12 éleveurs dans chaque zone.

Enfin le tableau 5 confirme que le cheptel bovin/famille est plus important dans la « Wet
belt » que dans la « Dry belt ». Ainsi 41,7 % des familles de la « Wet belt » ont des troupeaux
de 11 a 20 tétes alors que 45,4 % des familles de la « Dry belt » n’ont que de 0 a 10 tétes dans
leur cheptel.

Tableau 5. Répartition des éleveurs en classes de nombre de tétes de bétail par famille et en
pourcentages

;\l ft;'n?iﬁebovms fgr?{n?ees . Wetbelt | % | Dry belt %
(0-10) 7 30,5 2 16,7 5 454
(11-20) 9 39,1 5 41,7 4 36,4
(21-30) 2 8,6 1 8,3 1 9,1
(31-40) 1 4.4 1 8,3 0 0
(41-50) 1 4.4 1 8,3 0 0
(51-60) 1 44 0 0 1 T
(61-70) 0 0 0 0 0 0
(71-80) 0 0 0 0 5 -
(81-90) 0 0 0 0 0 ;
(91-100) 0 0 0 0 5 -
(+100) 2 8,6 2 16,7 0 0
Total 23 100 12 100 11 100

Source : enquéte technico-économique

On peut donc conclure, toujours en gardant a I’esprit la représentativité de 1’échantillon, que
les familles de la « Wet belt » comptent plus de membres et de tétes de bétail que les familles
de la « Dry belt » (I’annexe 2 fait état du nombre d’animaux pour chacune des 23 familles) .
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I1. Systéme de production au Karamoja : L’agro-

pastoralisme

Le calendrier suivant (figure 5) permet d’associer les deux activités que sont 1’élevage
et I’agriculture et de les situer dans le temps afin de comprendre le fonctionnement du

systeéme agro-pastoral.

Figure 5. Calendrier saisonnier
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1. Systéme d’élevage

Le systeme d’élevage peut étre défini comme « [’ensemble des pratiques et techniques mises
en ceuvre par un éleveur, un paysan ou une communauté pour faire exploiter les ressources
naturelles par des animaux et obtenir ainsi une production animale » ou encore comme « Un
ensemble d’éléments en interaction dynamique organisés par [’homme en vue de valoriser des
ressources par l'intermédiaire d’animaux domestiques » (Alary V., Lhoste P., 2002).

HOMME
£ W\

TERRITOIRE > ANIMAL

L’approche systémique a donc été utilisée afin d’essayer de comprendre au mieux le
fonctionnement du systeme d’élevage. Il faut rappeler que 1’étude repose sur des enquétes
ponctuelles aupres des éleveurs si bien que I’on a choisi de décrire le systéme en décrivant les
pratiques, informations plus faciles a obtenir lorsque 1’on procede ainsi.

1.1 Pratiques d’agrégation

Pendant la journée, le troupeau d’une méme famille est conduit avec le troupeau de proches
ou de voisins. Ainsi le nombre de bergers pour garder un troupeau est réduit. En revanche, la
partition du type d’animaux est quant & elle bien présente : ainsi les veaux et velles sont
conduits dans des troupeaux a part, et les ovins et caprins sont conduits ensemble mais pas
avec les bovins, ou rarement. Ainsi une partition des tdches va €galement se faire dans la
famille comme cela sera expliqué plus loin.

La nuit, toutes les familles d’un méme village groupent les bovins ensemble au centre du
village (figure 6), dans le kraal (encore appelé aromonawi puisqu’il s’agit du kraal du village)
(figure 8). C’est une pratique de sécurité dans une région ou les vols de bétail font partie du
quotidien nocturne. Les veaux, bien que rassemblés également au centre du village,
bénéficient de leur propre enclos qui les sépare des adultes, et ce pour ne pas téter leurs méres
(figure 7). L’enclos des veaux, I’enclos des adultes, ainsi que ceux des ovins et des caprins
sont fabriqués a 1’aide de branches mortes de buissons épineux collectés dans la savane et
enfoncés dans le sol. Quelquefois ces barriéres sont renforcées par des haies vives que les
éleveurs ont alors plantées. Les ovins et caprins, en revanche, sont gardés dans leurs
concessions respectives (figure 9). Lors des transhumances, les troupeaux sont groupés entre
proches ou amis, de fagon a lutter contre les raids de bétail.

Figure 6. Bovins dans le kraal du village Figure 7. Veaux séparés des adultes
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Figure 8. « Atomonawi » (kraal du village) Figure 9. Ovins dans un enclos de concession

@ v

1.2 Pratiques de conduite

L’élevage étant a la base de la société Karamojong, chaque individu a un réle a jouer, aussi
minime soit-il.

Ainsi grace a leurs années d’expérience les Ainés (ou Elders) vont avoir un rdle de conseillers
aupres des plus jeunes de maniere a les guider dans les meilleurs choix a faire concernant la
conduite du troupeau. IIs vont donc leur indiquer les zones de paturage abondant, suffisant
pour pouvoir faire paitre tout le troupeau, de bonne qualité, les zones ou ils peuvent abreuver
les animaux, et pendant combien de temps. Ils connaissent également les zones ou les
animaux sont susceptibles d’attraper des maladies. Toutes ces informations aident les bergers
a choisir les routes de transhumance les meilleures possibles en prenant également en compte
un autre facteur qui est la sécurité. Celui-ci deviendra méme primordial pour la majorité des
décisions.

Les ainés ont également un role de médiateurs de la paix. En effet lorsque deux clans sont en
rivalité, paturer a la frontiere des deux clans est risqué si bien que ces zones de paturage ou
encore des points d’eau sont laissés & I’abandon, diminuant ainsi les ressources naturelles
pour les animaux. En militant pour le retour a la paix entre les deux clans et en I’obtenant,
I’action des ainés va ainsi permettre de remettre a disposition des zones considérées comme a
éviter.

Les hommes s’occupent de conduire les troupeaux tout au long de la journée. A partir de 17-
18 ans, ils s’occupent essentiellement des bovins adultes puisque c’est la catégorie la plus
touchée par les vols et qu’ils sont les plus aptes a les surveiller et protéger. En période de forte
insécurité, les pratiques de conduite changent et les bergers plus 4gés vont aller en avant du
troupeau pour s’assurer que la zone est libre de toute présence hostile alors que les
adolescents vont rester en arriere pour conduire le troupeau.

En saison humide, les animaux sont abreuvés grace aux rivieres (figure 10) et aux mares
temporaires (figure 11), ceci ne demandant qu’une surveillance de quelques bergers pour
I’ensemble du troupeau, alors qu’en saison seche la raréfaction des points d’eau demande un
investissement plus important, notamment lorsqu’il s’agit de creuser des puits dans le lit des
riviéres puis de constituer ensuite une chaine entre les bergers pour puiser 1’eau au fond du
puits et ’amener a la surface pour faire boire les animaux.
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Figure 10. Abreuvement a la riviére Figure 11. Mare temporaire

o iuliot —~

Le diagnostic et traitement des maladies est également a leur charge. Alors que les
adolescents s’occupent davantage du diagnostic puisque ce sont eux qui conduisent le plus
souvent les troupeaux, les hommes plus 4gés sont en charge des traitements qui demandent
une certaine expérience et ne sont pas facilités par I’absence de couloirs de contention. La
sécurité des troupeaux que ce soit dans le village, au paturage ou au kraal est également de
leur ressort et de nos jours il est fréquent de rencontrer des hommes armés surveillant leur
troupeau.

Les jeunes gargons dgés de 8 a 15 ans s’occupent généralement des veaux et des petits
ruminants. Ils doivent de plus participer & la traite des vaches car les femmes ont d’autres
activités dés le matin qui les empéchent de le faire.

Les femmes et les filles sont quelquefois chargées d’abreuver les animaux au puits du village.

1.3 La transhumance

La saison humide débute dés avril pour se terminer mi-octobre, la saison séche lui faisant
suite. Les éleveurs pratiquent la transhumance en saison séche pour aller chercher de
nouveaux paturages et de I’eau pour les troupeaux. Aussi bien dans la « Dry belt » que dans
la « Wet belt », les premiers troupeaux partent en transhumance dés la fin septembre (figure
3). Plus la disponibilité en eau et en paturage se réduit autour des villages, plus les troupeaux
sont amenés a partir. Ainsi les mois d’octobre et novembre voient le départ de la majorité.
Les vaches lactantes restant a proximité des villages pour nourrir les familles devront
également se déplacer un peu plus loin dés les mois de février et mars car c’est le début de la
préparation et du semis de certains champs pour la nouvelle saison agricole. D’ailleurs a cette
occasion les beeufs de labour sont les premiers a faire la transhumance retour des kraals de
saison seche de maniére a venir en aide aux fermiers pour les travaux des champs. Le reste
du cheptel reviendra en mai ou de nouveau il trouvera eau et paturages aux alentours des
villages. Il est important de noter que dans les zones ou I’agriculture est bien développée, la
disponibilité en paturage est moindre pour les troupeaux.

En saison séche, les troupeaux sont menés vers des kraals lointains ou la structure des enclos

reste la méme que celles des villages, branches mortes de buissons épineux entrelacées.
Cependant dans ces régions les kraals ne bénéficient pas de la protection des concessions du
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village et les bergers ont a surveiller étroitement leurs troupeaux. Ils sont pour leur part logés
dans des abris proches du kraal qu’ils rénovent a chaque nouveau retour.

Lors des transhumances quelques vaches laitiéres restent au village pour donner du lait a la
famille (souvent aux enfants en priorité¢). Les cheévres et moutons ne partent pas en
transhumance. Les chévres fournissent un peu de lait, de la viande si nécessaire et constituent
avec les moutons une épargne sur pied quand les éleveurs ont un besoin immédiat d’argent
(alimentation, frais d’enseignement, hopital).

En ce qui concerne les déplacements pour rejoindre les kraals, a cause de 1’insécurité, les
routes de transhumance utilisées ne sont pas forcément les meilleures au niveau du paturage
disponible et des points d’eau mais le risque de raid peut y étre moins grand et justifier que
I’éleveur privilégie cette solution.

Routes de transhumance (d’aprés I’enquéte):

District de Nakapiripirit (figure 12) :

Route n°1 :

Les éleveurs des sous-comtés de Namalu, Nabilatuk et Lolachat se rendent autour du barrage
de Komuriapus, au sud-ouest.

Route n°2 :

En temps de paix entre les €éleveurs des sous-comtés de Namalu et Karita, les éleveurs de ces
deux zones se rendent sur les contreforts du mont Kadam ou ils trouvent a la fois sécurité,
paturage et ressources en eau.

Route n°3 :

Cette route est utilisée en temps de paix entre les comtés de Pian et Pokot, les éleveurs
peuvent alors rejoindre le barrage de Moruita.

District de Moroto (figure 13) :

Route n°1 :

Les €leveurs du sous-comté de Rupa se rendent au nord vers la riviere Apule. Ils peuvent
alors abreuver leurs animaux en creusant des puits dans le lit de la riviere asséchée.

Route n°2 :

Les éleveurs du sous-comté de Nadunget se rendent au sud-est en direction de la riviére
Omaniman, ou ils abreuvent leurs animaux en creusant des puits dans le lit de la riviére
asséchée.

Route n°3 :

Les éleveurs du comté de Bokora conduisent leurs animaux a 1’ouest dans les zones
marécageuses de Teso et Nyakwai.
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Figure 12. Carte des routes de transhumance dans le district de Nakapiripirit
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Figure 13. Carte des routes de transhumance dans le district de Moroto
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1.4 Pratiques de valorisation

La vente de bétail se fait plus ou moins bien en fonction des deux régions : en effet, les
acheteurs peuvent venir plus facilement sur le marché de Namalu (figure 14) que sur celui de
Moroto, du fait de I’insécurité sur I’axe Namalu-Moroto. Il arrive fréquemment que des
véhicules soient attaqués sur cet axe si bien que les acheteurs ne veulent pas s’y risquer. Les
¢leveurs de Moroto vont donc devoir trouver d’autres alternatives a la faible vente de leur
bétail. Ce point sera développé dans I’étude technico-économique.

Le prix moyen du bétail a Namalu est de 183 330 UShs/téte de bétail vendue toutes catégories
confondues, les prix allant de 120 000 a 240 000 UShs/ téte de bétail vendue toutes catégories
confondues. En ce qui concerne Moroto, le prix moyen est de 185 330 UShs/ téte de bétail
vendue toutes catégories confondues, les prix allant de 139 000 & 222 000 UShs/téte de bétail
vendue toutes catégories confondues.

Figure 14. Marché au bétail de Namalu

Le lait est vendu frais directement mais il est également transformé en ghee, beurre et lait

fermenté (ou « sour milk ») qui seront également vendus (figure 16). Ainsi les jeunes gargons

se levent habituellement aux alentours de SH00-5H30 pour traire les vaches laitieres, puis ils

se rendent en ville pour vendre une partie de ce lait frais lorsqu’il n’est pas totalement auto-

consommé par la famille. Le lait de la traite du soir est transformé en « sour milk » ou lait

fermenté ou encore en ghee ou en beurre (trés peu) par les jeunes filles (figure 15) qui se

chargeront alors de la vente le lendemain. Le lait frais ainsi que le lait fermenté sont

transportés dans des bouteilles en plastique d’une contenance de 2-3 litres alors que le ghee

est transporté dans des petites bouteilles en verre d’ 1 litre environ.

Dans la «Wet belty, le lait frais est vendu 200 UShs/litre (1 US$ =~ 1818 UShs ; 1 € = 1,17
USS), le ghee 2000 Ushs/litre et le « sour milk » 150 UShs/litre. Dans la «Dry belty, le lait
frais est & 400 UShs/litre, le ghee & 3000 UShs/litre et le « sour milk » a 200 UShs/litre. La
demande est plus forte a Moroto, dans la «Dry belt», ol la population est plus importante qu’a
Namalu, dans la «Wet belt», donc les vendeurs n’hésitent pas a pratiquer des prix plus élevés.

Figure 15. Jeune fille préparant le « sour milk » Figure 16. Vente des produits laitiers
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1.5 Données chiffrées concernant la production animale

Les quelques données chiffrées concernant la production animale ont été recueillies lors de
I’entretien avec le DVO de Nakapiripirit (District Veterinary Officer : chef du service
vétérinaire). Ainsi selon lui, la quantité de lait produite par jour est de 1 litre par vache, les
reproductrices produisent un veau tous les 3 ans, il faut 4 a 5 ans a une femelle pour étre préte
a la reproduction, et le poids carcasse d’un taureau est de 200 kg.

2. Systeme de culture

Tableau 6. Calendrier des cultures et saisons

Jan. Fev. Mars Avril I Mai Juin Juill. Aot Sept. Oct. | Nov. | Dec.

Fin mars, Précipitations
1éres Abondance croissante des | moins Reprise des | Fin des Début de la
pluies pluies abondantes pluies pluies saison séche
1er Désherbage + Récolte
labours 1éres récoltes majeure

Préparation | avec 1éres | Labours + (arachides, (Mais, Fin des

des champs | pluies semis Désherbage | haricots) sorgho) récoltes

2.1 Développement et pratiques de ’agriculture

Les Karamojong ont toujours cultivé un peu, ne serait-ce qu’un petit jardin proche de la
concession. Ce travail était et est toujours essentiellement réservé aux femmes. Cependant
lorsqu’il s’agit d’utiliser la traction bovine, les hommes en ont la responsabilité, les femmes
s’occupant des travaux essentiellement & la main : sarcler a la houe, semer, désherber, récolter
(figure 17). L’élevage devenant une activité sur laquelle il devient de plus en plus difficile de
compter, 1’agriculture se développe dans les zones favorables et notamment la « Wet belt »
qui bénéficie d’une pluviométrie bien meilleure que la « Dry belt », d’ou le nom donné a ces
deux zones. Les jardins sont devenus de véritables champs de plusieurs « acres » (1 acre = %
hectare). Les Karamojong cultivent surtout du sorgho et du mais mais également de
’arachide, des haricots rouges, du tournesol, du millet pour la « Dry belt », du manioc et des
patates douces. La récolte est majoritairement destinée a 1’alimentation familiale et il y a
davantage d’années de pénuries que de surplus.

Figure 17. Femmes travaillant au cham
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2.2 Les limites a ce développement

Le caractére trés aléatoire des pluies, surtout dans la « Dry belt », fait du Karamoja une région
ou il est difficile de s’en remettre slirement & 1’agriculture. En effet les sécheresses sont tres

fréquentes si bien que la récolte de [’année peut étre nulle dans ces cas-la. Ce fiit le cas en
2004.

2.3 Les potentialités de 1’agriculture

Ici il est question surtout de la « Wet belt », ou les rendements peuvent étre importants
lorsque les pluies sont assez bien réparties dans la saison (figure 18). Certains agro-éleveurs
de cette zone ont tellement bien réussi a diversifier leur agriculture (canne a sucre, arbres
fruitiers) qu’ils peuvent se passer des produits de 1’élevage pour étre auto-suffisants toute
I’année. En revanche les récoltes sont beaucoup plus aléatoires dans la « Dry belt » au nord.

Figure 18. Agro-éleveur dans son champ a Namalu

3. Interactions élevage-agriculture

3.1 Utilisation des résidus de récolte pour 1’élevage

En début de saison séche, et lorsque les récoltes sont terminées, les animaux peuvent se
nourrir sur les résidus de récolte. En effet, alors que les terres et les champs ont des
propriétaires bien définis en saison des cultures, donc en saison des pluies, ces terres
deviennent ouvertes a tous des la fin des récoltes si bien que les animaux peuvent paturer
partout sans encourir le risque pour le propriétaire du troupeau d’avoir a payer quelque chose
pour avoir fait paitre ses animaux sur un champ qui ne lui appartient pas. Tous les résidus de
récolte sont donc valorisés. Jusqu’a ce jour, il ne semble pas qu’il y ait des pratiques de
stockage individuel de résidus de récolte.

3.2 Transfert de fertilité

Lors de la pature sur les résidus de récolte (figure 19), les animaux participent en méme
temps a la fertilisation. Cependant le transport de fumier du kraal du village jusqu’aux
champs est peu pratiqué.
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3.3 Traction animale

Figure 19. Paturage sur résidus de récolte Figure 20. Traction animale

Alors que les Karamojong pratiquaient une agriculture essentiellement manuelle au départ,
ils ont finalement intégré 1’élevage a cette activité en utilisant des beeufs pour tirer les
charrues, deux ou quatre selon les cas, ainsi que pour tirer des charrettes pour le transport des
récoltes ou d’autres matériaux plus facilement déplagables par ce moyen (figure 20). Il est a
préciser que certaines fois, lorsqu’il manque des beeufs, ce sont des vaches qui sont utilisées

a la place. La traction asine est également utilisée.
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III. Diagnostic technico-économique et viabilité des
exploitations familiales d’éleveurs

1. Viabilité des exploitations familiales d’éleveurs :
définition

D’aprés E. Landais (1998) et M. Banzhaff (2000) la viabilité peut étre définie comme la
possibilité du systeme exploitation/ménage de fonctionner normalement et de se développer.
Selon eux, la viabilité (ou reproductibilité économique) dépend de 1’ensemble des revenus des
ménages, ceux issus de la production animale et végétale (vente de bétail, de produits
laitiers...), auxquels s’ajoutent les revenus liés aux autres activités si elles existent
(artisanat...). La viabilité est donc une sécurisation a long terme de chacune de ces sources de
revenus, sécurisation qui dépend de deux facteurs majeurs :

e Sécurisation du systéme de production (qui dépend de ses performances technico-
économiques mais aussi de qualités globales telle son autonomie, son caractére
diversifié, sa souplesse et sa sensibilité aux aléas de la nature) ;

o Sécurisation des prix et des débouchés (qui dépend de la maniére dont I’exploitant va
arriver a se positionner dans 1’environnement social et économique qui 1’entoure).

En effet, toute production lorsqu’elle est vendue subit la loi des prix par le jeu de I’offre et de
la demande. Il va étre inutile de produire mieux ou davantage un produit qui ne sera pas ou
peu demandé sur le marché car les prix de vente seront trés bas et 1’éleveur ne valorisera pas
son produit. Ainsi la vente de bétail au moment ou les prix sont le plus bas n’est pas la
solution idéale et la plus rémunératrice.

Le diagnostic technico-économique est donc un bon outil pour permettre d’apprécier les deux
aspects.

2. Variables zootechniques considérées

2.1 Taux de fécondité

Il correspond au rapport entre le nombre de produits nés vivants pendant un an et I’effectif
moyen des femelles reproductrices, le tout exprimé en pourcentages.

Tableau 7. Taux de fécondité des troupeaux bovins

Wet belt Dry belt
Tx de fécondité (%) 53,0 48,8

Source : enquéte technico-économique

Aucune enquéte des carrieres des femelles reproductrices n’a pu étre effectuée en parallele a
notre enquéte. Ce taux (tableau 7) reste une estimation approximative de 1’année 2004-2005
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puisqu’ il n’a été obtenu qu’aux dires des éleveurs et qu’il ne concerne qu’un petit effectif de
femelles reproductrices. Cependant il reste dans la moyenne puisqu’en systéme pastoral
transhumant, la fécondité est aux alentours de 60 % (Coulomb J. ef al. , 1978 ; Duteurtre et
al., 2002) et I’on peut trouver des valeurs allant de 43,2 % a 79,1 % suivant les années (Le
Masson A., 1980). Ce taux est un peu plus élevé dans la « Wet belt » que dans la « Dry belt »,
cela peut s’expliquer par la disponibilité plus grande en paturage dans la « Wet belt », ainsi
les vaches bénéficient d’une meilleure alimentation dans cette zone. Cependant ces deux taux
sont assez faibles et marquent malgré tout des conditions difficiles.

Le taux de fécondité a une influence sur le rendement du troupeau comme cela sera évoqué,
plus il est élevé et plus le rendement le sera, donc il est nécessaire de trouver des moyens pour

faire augmenter ce taux.

2.2 Taux de mortalité des veaux (0-1 an) et du troupeau global

Tableau 8. Taux de mortalité des troupeaux bovins et des veaux

Wet belt Dry belt
Tx de mortalité veaux (0-1 an) 41,0 30,9
Tx de mortalité global troupeau 12,3 17,4

Source : enquéte technico-économique

Selon P. Lhoste et al. (1993), en ce qui concerne 1’élevage pastoral bovin, le taux de mortalité
des veaux de 0 & 1 an peut osciller de 10 a 40 %. D’aprés le tableau 8, il apparait que ce taux
est trés élevé pour cette année 2004-2005 puisque suivant le district de 1’éleveur, il atteindrait
31 ou 41 %. Ce taux est plus élevé dans la « Wet belt » que dans la « Dry belt » car davantage
de maladies affectent cette zone, et affectent particulierement les veaux (diarrhée des veaux,
East Coast Fever, maladie contre laquelle la race locale adulte est bien résistante).

La région comptabilise en effet un bon nombre de maladies: la PPCB (Péri-Pneumonie
Contagieuse Bovine), I’anaplasmose, la dermatose nodulaire, la fieévre aphteuse, des
helminthoses, la PPCC (Péri-Pneumonie Contagieuse Caprine) pour les caprins, et des cas de
cowdriose, de paratuberculose, ont également été trouvés. La présence et persistance de toutes
ces maladies sont dlies au manque de campagne de vaccination réguliére pour les maladies
qui peuvent se prévenir ainsi (PPCB, fiévre aphteuse, ...) et a la faible disponibilité en
produits vétérinaires pour les traitements. Le manque d’information et de moyens de la part
des services vétérinaires et de compétence des €leveurs est également un probléme.

Les années a fievre aphteuse, les mortalités des veaux peuvent étre trés importantes a cause de
I’absence d’alimentation de ces veaux (aphtes sur les trayons de la mére et dans la bouche des
veaux).

En ce qui concerne le taux de mortalité global en systéme pastoral bovin, il peut osciller de 4
a 15 %, la moyenne se situant a 7-8 % (Lhoste et al. , 1993). Ce taux est également trés élevé
pour cette année 2004-2005 puisqu’il prend des valeurs de 12,3 % dans la « Wet belt » contre
17,1 % dans la « Dry belt » (tableau 8). Ce sont les maladies évoquées précédemment qui sont
a l’origine de ces taux élevés. Il est & noter que les troupeaux sont beaucoup plus petits dans la
« Dry belt », donc méme si le nombre de décés est équivalent, une petite taille de troupeau
aura pour effet de produire un taux de mortalité plus €levé.

A P’inverse du taux de fécondité, le taux de mortalité va faire chuter le rendement numérique
donc les propositions faites devront s’attacher a faire diminuer ce taux de mortalité par tous
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les moyens. Le fait de connaitre les causes des mortalités va permettre de cibler les actions
prioritaires a mettre en ceuvre de maniére a faire diminuer le taux et donc augmenter le
rendement numérique.

3. Rendement numérique, taux d’exploitation et
dynamique du troupeau

Le rendement numérique (RN) ou disponible total s’exprime ainsi :
RN = Tx d’exploitation + Tx de croit net

Il fait référence a ce qui est produit par ce troupeau pendant une période donnée. Les deux
facteurs qui I’influencent le plus sont le taux de mortalité et le taux de fécondité, le premier le
faisant diminuer alors que le second va contribuer & I’augmenter. D’ou I’importance de
connaitre ces deux taux et surtout les causes de leurs variations pour tenter de les améliorer et
donc d’améliorer le rendement numérique. Ce dernier se doit d’étre le plus élevé possible
pour que I’exploitation pratiquée sur le troupeau n’entraine pas des conséquences néfastes en
terme de viabilité des exploitations. En effet, un rendement numérique élevé va assurer le
renouvellement a terme du troupeau et permettre sa croissance, ceci permettant la vente d’un
nombre élevé d’animaux sans nuire a sa viabilité.

L’équation du rendement numérique permet d’obtenir le taux de croit, élément de diagnostic
trés révélateur de 1’état des exploitations. Le croit net ne prend pas en compte les achats
d’animaux effectués par I’éleveur.

Tx de croit net = RN — Tx d’exploitation

A partir de cette équation, il apparait que le croit net du troupeau dépend des capacités de
reproduction de ce troupeau (exprimées par le rendement numérique RN) ainsi que de
I’exploitation qui est pratiquée sur ce méme troupeau. Le troupeau va alors plus ou moins
croitre selon I’importance de ces deux facteurs si bien que I’on pourra savoir si un éleveur
capitalise (croit positif), conserve son cheptel (croit nul) ou décapitalise (croit négatif)
pendant une période donnée. Ce taux est donc en lien direct avec la viabilité de
I’exploitation.

Le taux d’exploitation fait référence a ce qui sort du troupeau, que ce soit de fagon volontaire
(vente, dons, autoconsommation, abattage d’urgence) ou involontaire (vols, pertes). Il peut
prendre des valeurs trés différentes selon les systémes et ses impacts seront également tres
différents.

Tx d’exploitation = Commercialisation + autres sorties x 100
Effectif moyen du troupeau

Autres sorties : Dons, autoconsommation, vols, pertes,...



Tableau 9. Rendement numérique, commercialisation, autres sorties, exploitation et croit des
troupeaux

Rendement (%) | Tx de commerc. (%) | Tx d'autres sorties (%) | Tx d'exploit. (%) | Croit (%)

1 2 3 4=2+3 5=1-4
Wet belt -17,1 20,0 7,0 27,0 -44,1
Dry belt -17,1 4,5 4,5 9,0 -26,1

Source : enquéte technico-économique

En ce qui concerne cette étude, les vols sont trés nombreux (89 dans la « Dry belt » et 152
dans la « Wet belt »). Souvent il s’agit d’une grosse partie du troupeau ou le troupeau entier
qui est volé, ainsi on trouve des éleveurs ayant perdu en un seul raid de 30 a 60 tétes de bétail.
C’est une perte seche pour I’éleveur, cela revient & la perte de tous ses animaux suite & une
épidémie. Ces animaux sont comme morts pour lui. Dans ce contexte particulier, les vols
seront comptabilisés dans le rendement numérique et non dans le taux d’exploitation.

Le rendement numérique est négatif et de méme valeur pour les deux régions, soit -17,1 %
(tableau 9). Ce taux tres négatif est di aux vols associés a une mortalité €levée du fait des
nombreuses maladies. Les naissances ne sont pas suffisantes pour combler les pertes.

En ce qui concerne le taux de commercialisation, il est élevé dans la « Wet belt »
(20,0 %) et faible dans la « Dry belt» (4,5 %). Les acheteurs peuvent se rendre plus
facilement dans la « Wet belt » que dans la « Dry belt », a cause de I’insécurité sur les routes
menant a cette derniere région. La commercialisation est donc compromise dans cette zone.

Le taux d’autres sorties est également plus élevé dans la « Wet belt » (7,0 %) que
dans la « Dry belt » (4,5 %) mais ces deux taux restent faibles. L’essentiel des autres sorties
est constitué par la dot pour le mariage et de nos jours les « full-marriages » sont de plus en
plus rares et le nombre d’animaux donnés pour cette occasion tend a se réduire.

Le taux d’exploitation, qui est la somme du taux de commercialisation et du taux
d’autres sorties, est donc beaucoup plus élevé dans la « Wet belt » (27,0 %) que dans la « Dry
belt» (9,0 %). Cela va avoir des conséquences en terme de viabilité des exploitations,
d’autant plus que le rendement numérique est négatif.

Ainsi le taux de croit net de la « Wet belt » sera trés négatif (-44,1 %), beaucoup plus
que celui de la « Dry belt » (-26,1 %).

Dans les deux cas, avec ces taux de croit trés négatifs, les éleveurs sont dans une
décapitalisation critique. Si de telles décapitalisations se reproduisent, ne serait-ce que deux
ou trois ans encore, les productions animales de la famille seront anéanties.

11 faut rappeler que 1’étude ne concerne qu’une année, et si I’on considere que la situation était
la méme les années précédentes, les éleveurs n’auraient plus aucun bovin aujourd’hui. Il faut
donc prendre avec précaution ’ensemble de ces résultats qui traduisent certes une situation
critique mais qui n’est peut-&tre pas aussi mauvaise qu’il n’y parait, puisque les éleveurs
posseédent encore des animaux aujourd’hui. Il faut d’ailleurs ajouter que puisqu’ils se volent
les animaux entre eux, ils ne font pas que perdre des animaux, ils doivent €galement en
gagner. Cette information n’a pas été prise en compte dans le calcul des entrées dans le
troupeau tout simplement parce qu’une telle question est assez dérangeante. Il est tres difficile
d’obtenir une telle information surtout lorsqu’il s’agit d’enquéte ponctuelle a un seul passage.
C’est le type de données qu’un éleveur ne pourra peut-étre donner que lorsqu’il sera
totalement en confiance avec son interlocuteur.
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Les vols jouent donc un role trés important dans la viabilité des exploitations au Karamoja. Il
va ainsi falloir mettre en ceuvre des actions visant a réduire ces vols tout en développant
d’autres activités concernant les autres facteurs qui entrent en jeu (fécondité, mortalité,
commercialisation, productivité du bétail) si I’on veut enrayer cette décapitalisation et assurer
la viabilité des exploitations familiales d’éleveurs.

De plus, selon A. Le Masson (2003), le petit €leveur, agro-éleveur ou pasteur, ne peut
résoudre le probléme de croissance ou de décapitalisation dramatique de son troupeau en
n’abordant, comme on le voit trop souvent, que les problémes liés a la seule amélioration de
la production de son bétail, c’est-a-dire les techniques d’alimentation ou de santé animale.
Selon lui il est nécessaire d’aborder tout 1’environnement économique des exploitations
familiales (les différentes productions, les marchés) pour arriver a trouver des solutions
efficaces.

4. Economie des familles d’éleveurs et marchés

L’étude des budgets permet de connaitre les stratégies des éleveurs (contribution des
différentes especes, part respective de 1’agriculture et de 1’élevage, apport ou non de la
production laitiere...). La connaissance de ces stratégies peut aider a comprendre d’ou
viennent les problémes auxquels sont confrontées certaines exploitations en comparant avec
d’autres exploitations du méme type mais ayant une stratégie différente (Verneuil P., 1981,
1983 ; Labé V., Palm R., 1999).

4.1 Recettes

Tableau 10. Recettes 2004-2005 de I’échantillon de 23 agro-€leveurs du Karamoija
(1US$=1818UShs:1€=1.17US%)

Poste de recettes "Wet belt" (n = 12) "Dry belt" (n = 11)

(1 US$ = 1818 Ushs) Montant (Ushs) % Montant (Ushs) %
Elevage 1 596 000 71,8 450 000 351
- Vente bovins 1 353 000 60,9 132 000 10,3
- Produits laitiers 108 000 4,9 237 000 18,5
- Petit élevage 85 000 3,8 72 000 56
- Autre* 50 000 2,2 9 000 0,7
Vente de biére locale 165 000 7,4 305 000 23,8
Exploitations des
ressources naturelles 40 000 1,8 152 000 12,0
- Vente de charbon 0 0 78 000 6,7
- " de bois 30 000 1,4 43 000 3,4
- " de végétaux
consommables 5000 0,2 15 000 1,2

" de pierres 5000 0,2 16 000 1,3
Petit commerce 29 000 1,3 0 0
Salaire 164 000 7,4 346 000 27,1
Agriculture 65 000 3,0 26 000 2,0
- Vente de céréales 19 000 0,9 0 0
- Autre** 46 000 2,1 26 000 2,0
Autre 162 000 7,3 0 0
TOTAL 2 221 000 100,0 1279 000 100,0
Source : enquéte technico-économique
* : Vente de cuir, peaux, fumier, location de beeufs de traction animale...
*% : Location de charrues. de tracteurs, de main d’ceuvre. vente d’herbe...




Dans la « Wet belt » (tableau 10), 71,8 % des recettes proviennent de I’élevage alors que ce
poste ne représente que 35,1 % des recettes dans la « Dry belt ». Cela s’explique par le fait
que la vente de bovins représente jusqu’a 60,9 % des recettes dans la « Wet belt » contre
seulement 10,3 % dans la « Dry belt ». Le marché de Namalu est beaucoup plus accessible en
terme de sécurité que le marché de Moroto. En effet la route Namalu-Moroto est connue pour
ses attaques de véhicules par des personnes armées. La zone de la « Dry belt » semble donc
étre fortement pénalisée par cette diminution de I’activité des marchés. En revanche le
marché du lait est bien plus développé a Moroto (18,5 %) qu’a Namalu (4,9 %). La demande
est plus forte & Moroto ou la population est plus importante qu’a Namalu. D’ailleurs les
vendeurs n’hésitent pas a faire payer le lait le double qu’a Namalu, soit 400 UShs/L a Moroto
contre 200UShs/L & Namalu, sachant qu’ils le vendront. Le marché du bétail étant limité, les
familles ont diversifi€ les recettes en développant le commerce du lait pour compenser.

Les recettes du petit élevage sont peu importantes globalement et sont presque équivalentes
d’une zone a ’autre avec un pourcentage de 3,8 % a Namalu contre 5,6 % a Moroto.

La vente de biére locale, qui représente en fait les bénéfices de cette activité aprés avoir
soustrait les dépenses en céréales nécessaire a sa fabrication aux revenus bruts de la vente,
correspond a 7,4 % des recettes pour la « Wet belt » contre 23,8 % pour la « Dry belt ». Dans
cette derniére zone, cette rentrée d’argent compense le peu d’argent gagné par la faible vente
de bétail. La vente de biére locale devient une véritable « industrie » rémunératrice dans la
zone nord.

Il en est de méme pour ’exploitation des ressources naturelles qui ne représente que 1,8 %
dans la « Wet belt » contre 12,0 % dans la « Dry belt ». Cette stratégie permet aux familles de
la « Dry belt » de se procurer quelques petits revenus supplémentaires pour compenser la non-
rentrée d’argent par la vente de bétail. Parmi I’exploitation des ressources, 1’activité de vente
de charbon est la plus rémunératrice, apportant 6,1 % des recettes, soit plus de la moitié sur
les 12,0 % provenant de 1’exploitation de toutes les ressources naturelles considérées.

L’apport du petit commerce est négligeable dans les deux zones, n’apportant que 1,3 % des
recettes dans la « Wet belt » contre 0 % dans la « Dry belt ».

Les familles de la « Dry belt » bénéficient également d’une rentrée d’argent importante par les

salaires qui représentent 27,1 % des recettes contre seulement 7,4 % pour les familles de la
« Wet belt ».

Enfin les apports de recettes par I’agriculture sont trés faibles et sont 1égérement plus élevés
dans la « Wet belt » (3,0 %) que dans la « Dry belt » (2,0 %), I’activité étant plus développée
au sud qu’au nord.

Ainsi il apparait que les familles de la « Wet belt » dépendent davantage de 1’activité élevage
et surtout de la vente de bovins alors que les familles de la « Dry belt » ont da trouver des
alternatives a la pénurie d’acheteurs sur leur marché au bétail. Elles ont alors développé la
vente de biére locale, la vente de lait, ’exploitation de certaines ressources naturelles et ont
trouvé également le moyen d’obtenir des salaires.
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Cas de deux familles d’éleveurs :
Le tableau suivant regroupe les recettes de deux éleveurs, I’'un de la « Wet belt » et 1’autre de
la « Dry belt », afin d’essayer de voir les différentes stratégies utilisées.

Tableau 11. Recettes 2004-2005 de deux familles d’agro-€éleveurs du Karamoja
(1US$=1818UShs:1€=1.17US$)

Eleveur de la "Wet belt" Eleveur de la "Dry belt"
Poste de recettes LOKORU Amina OTYANG Luka
(1 US$ = 1818 Ushs) Montant
Montant (Ushs) % (Ushs) %
Elevage 2 398 500 96,6 1096 300 54,2
- Vente bovins 1700 000 68,5 600 000 29,7
- Produits laitiers 620 000 25,0 354 000 17.5
- Petit élevage 53 500 2.1 137 300 6,8
- Autre* 25 000 1,0 5 000 0,2
Vente de biére locale 2 500 0,1 516 000 25,5
Exploitations des
ressources naturelles 12 000 0,5 336 000 16,6
- Vente de charbon 0 0 144 000 7,1
- " debois 12 000 0,5 144 000 7,1
- " de vegetaux
consommables 0 0 30 000 1,5
- " de pierres 0 0 18 000 0,9
Petit commerce 0 0 0 0
Salaire 0 0 0 0
Agriculture 70 000 2,8 74 000 3,7
- Vente de céréales 45 000 1,8 0 0
- Autre** 25 000 1,0 74 000 3.7
Autre 0 0 0 0
TOTAL 2483 000 100,0| 2022 300 100,0

Source : enquéte technico-économique

* 1 Vente de cuir, peaux, fumier, location de beeufs de traction animale...
** 1 Location de charrues. de tracteurs. de main d’ceuvre. vente d’herbe...

L’éleveur Lokoru Anima (tableau 11), de la « Wet belt », obtient la majorité de ces recettes
par I’élevage (96,6 %), avec 68,5 % des recettes provenant de la vente de bovins et 25,0 % de
la vente de produits laitiers. Les rentrées d’argent par les autres activités sont minimes en
comparaison. Dans cette zone le marché du bétail fonctionne bien et cette stratégie est la
meilleure pour se procurer un maximum d’argent. Cet éleveur va d’ailleurs gagner 1 700 000
UShs/an par cette seule activité sur les 2 483 000 UShs que constitue son budget annuel.

L’éleveur Otyang Luka, de la « Dry belt », recoit 54,2 % de ses recettes par 1’élevage, dont
29,7 % par la vente de bovins et 17,5 % par la vente de produits laitiers. La vente de biere
locale lui rapporte 25,5 % des recettes, il recoit également 16,6 % de ces revenus par
I’exploitation des ressources naturelles (dont 7,1 % par la vente de charbon et 7,1 % par la
vente de bois).

Pour faire face au probléme de la vente de bétail qui affecte la « Dry belt », cet éleveur a su
diversifier au mieux ses activités afin d’avoir un revenu annuel non négligeable (2 022 300
UShs). Sans cette diversification, les éleveurs de la « Dry belt » sont condamnés a ne gagner
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que trés peu d’argent s’ils basent leurs revenus sur les productions animales. L’éleveur
Otyang Luka a donc adopté la stratégie la mieux adaptée a son environnement.

Ainsi tout est question de stratégie, et ’on pourra trouver des éleveurs tres riches et tres

pauvres dans une méme zone tout simplement parce qu’ils ont ou non adopté la stratégie la
mieux adaptée a leur région.

4.2 Revenus et niveau de vie

Tableau 12. Revenus 2004-2005 et niveau de vie de 1’échantillon de 23 agro-éleveurs du
Karamoija (1 US$ = 1818 UShs : 1 €= 1,17 US$)

o T Ui "Wet belt" (n=12) | "Dry belt" (n = 11)

TOTAL DES RECETTES (Ushs) 2221000 1279 000

Lait autoconsommeé (Ushs) 1014 000 901 000
Céréales autoconsommeées (Ushs) 1291000 348 000
TOTAL FINAL (Ushs) 4 526 000 2528 000

Nb. pers./famille 41,2 20,5
Revenus/pers./an (UShs) 110 000 123 000
Revenus/pers./an (US$) 60,5 67,7
Revenus/pers./jour (US$) 0,17 0,19

Lorsque I’on veut calculer le niveau de vie, il ne faut pas oublier d’inclure dans les revenus de
I’exploitation les produits autoconsommeés qui font partie intégrante de la consommation
(Verneuil P., 1981). Ainsi, dans la « Wet belt », la valorisation du lait s’éleve a 1 014 000
UShs contre 901 000 UShs pour la « Dry belt », soit & peu pres 1’équivalent (tableau 12). En
revanche, en ce qui concerne la valorisation des céréales, le montant s’éleve a 1 291 000 UShs
dans la « Wet belt » contre 348 000 UShs dans la « Dry belt », soit presque quatre fois moins.
L’importance différente de I’agriculture dans les deux zones et I’apport qu’elle constitue sont
bien mis en exergue par ce résultat.

Si I’on calcule alors le revenu par personne et par jour, il s’éléve a 0,17 US$/personne/jour
pour la « Wet belt » contre 0,19 US$/personne/jour pour la « Dry belt », soit 1’équivalent.
Lorsque I’on sait que le seuil de pauvreté est fixé a 1 US$/jour/personne et que la moyenne en
zone rurale africaine se situe entre 0,33 et 0,8 US$/jour/personne, on en déduit rapidement
que le Karamoja est vraiment une zone de pauvreté accrue.



4.3 Dépenses

Tableau 13. Dépenses 2004-2005 de ’échantillon de 23 agro-éleveurs du Karamoja
(1US$~1818UShs:1€=1.17US$)

Poste de dépenses "Wet belt" (n = 12) "Dry belt" (n = 11)

(1 US$ = 1818 Ushs) | Montant (Ushs) % Montant (Ushs) %
Elevage 159 000 7.2 72 000 5,6
- Santé animale 98 000 4,4 37 000 2,9
- Alimentation animale 13 000 0,6 27 000 2.1
- Hydraulique pastorale 29 000 1,3 3000 0,2
- Location BTA 19 000 0,9 5000 04
Epargne animale 64 000 29 70 000 5.5
- Gros bétail 55 000 2,5 38 000 3,0
- Petit élevage
(ov.,cap., vol...) 9 000 0,4 32 000 2,5
Alimentation 571 000 25,7 470 000 36,7

| Agriculture 228 000 10,3 44 000 3,4
Santé humaine 219 000 9,9 77 000 6,0
Ecole 301 000 135 199 000 15,6
Habillement 34 000 1,5 43 000 3,4
Matériaux de
construction 145 000 6,5 17 000 13
Moulins & moudre 57 000 26 17 000 1,3
Tabac 41 000 1,8 31 000 2,4
Voyages 30 000 1,3 15 000 1,2
Divers expliqués 22 000 1,0 11 000 0,9
Total partiel 1871000 84,2 1 066 000 83,3
Divers non expliques (1) 350 000 15,8 213 000 16,7
TOTAL 2221000 100,0 1279 000 100,0

Source : enquéte technico-économique
(1) : Différence entre les recettes et le total partiel, constituée de diverses petites dépenses difficiles a comptabiliser.

Les dépenses en élevage sont faibles pour les deux zones (tableau 13), avec un pourcentage
de 7,2 % pour la « Wet belt » et de 5,6 % pour la « Dry belt ». Dans les deux cas, la majorité
des dépenses concerne la santé animale, soit 4,4 % pour la « Wet belt » et 2,9 % pour la
« Dry belt ».

L’épargne animale ou épargne « sur pied » représente également un faible pourcentage des
dépenses avec seulement 2,9 % pour la « Wet belt » et 5,5 % pour la « Dry belt ».

Le premier poste de dépenses concerne I’alimentation de la famille avec 25,7 % du budget
alloué dans la « Wet belt » et 36,7 % dans la « Dry belt ». Méme si la « Wet belt » semble
plus propice a I’agriculture, les éleveurs de cette méme zone ont malgré tout besoin d’acheter
de la nourriture supplémentaire (et notamment lorsque la récolte de I’année précédente a été
treés faible, ce qui a été le cas pour la récolte de 2004). De plus la part de budget alloué a cet
achat n’est pas tres différente de celle de la « Dry belt ». L’agriculture reste donc une
alternative tres aléatoire pour réduire les dépenses alimentaires.

L’agriculture totalise 10,3 % des dépenses dans la « Wet belt » contre seulement 3,4 % dans

la « Dry belt », ceci confirmant le fait que cette activité est davantage pratiquée au sud qu’au
nord.
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Enfin, il est intéressant de noter que les dépenses concernant I’école atteignent 13,5 % du
budget pour la « Wet belt » et 15,6 % pour la « Dry belt », constituant le troisiéme poste de
dépenses dans les deux cas.

Cas de deux familles d’éleveurs :
Le tableau suivant présente les dépenses des deux €leveurs dont la stratégie est différente.

Tableau 14. Dépenses 2004-2005 de deux familles d’agro-éleveurs du Karamoija
(1US$~1818UShs:1€=1.17US$)

Poste de dépenses Eleveur de la "Wc_at belt" Eleveur de la "Dry belt"
(1 US$ = 1818 Ushs) LOKORU Amina OTYANG Luka
Montant (Ushs) % Montant (Ushs) %
Elevage 462 000 18,6 73 500 3,6
- Santé animale 180 000 7,2 72 500 3,5
- Alimentation animale 0 0 0 0
- Hydraulique pastorale 282 000 11,4 1000 0,1
- Location BTA 0 0 0 0
Epargne animale 0 0 177 000 8,8
- Gros bétail 0 0 120 000 6,0
- Petit élevage
(ov.,cap., vol...) 0 0 57 000 2,8
Alimentation 356 400 14,3 429 400 21,2
Agriculture 91 200 3,7 22 500 1.1
Santé humaine 240 000 9,7 250 000 12,4
Ecole 0 0 410 000 20,3
Habillement 96 000 3,9 47 000 2,3
Matériaux de
construction 0 0 40 000 2,0
Moulins @ moudre 288 000 11,6 9600 0,5
Tabac 240 000 9,7 28 800 1,4
Voyages 0 0 0 0
Divers expliqués 120 000 4,8 8 000 0,4
Total partiel 1 893 600 76,3 1495 800 74,0
Divers non expliqués (1) 589 400 23,7 526 500 26,0
TOTAL 2483 000 100,0 2 022 300 100,0

Source : enquéte technico-économique
(1) : Différence entre les recettes et le total partiel, constituée de diverses petites dépenses difficiles 4 comptabiliser.

En terme de dépenses (tableau 14), ’éleveur Otyang Luka va allouer 21,2 % de son budget a
I’alimentation, 20, 3 % a 1’école, et seulement 3,6 % a I’élevage. Puisque le bétail est mal
valorisé dans cette zone, il va donc minimiser les dépenses dans ce secteur surtout si elles ne
peuvent pas étre compensées par la suite par une vente apportant alors un bénéfice.

A I’inverse, 1’éleveur Lokoru Anima va allouer 18,6 % de son budget pour I’élevage, 14,3 %
pour 1’alimentation et 11,6 % pour les moulins & moudre. Les éleveurs de cette zone peuvent
investir davantage dans 1’activité €levage puisqu’ils peuvent ensuite tirer un bénéfice de la
vente de leurs animaux. En ce qui concerne 1’alimentation, il faut rappeler que 1’agriculture
est plus développée dans cette zone si bien que les €leveurs peuvent au maximum consommer
leurs récoltes et donc moins avoir a dépenser en ce qui concerne 1’alimentation familiale.
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L’utilisation plus importante des moulins & moudre est une conséquence du développement de
cette activité.

On constate que les dépenses vont également dans le sens de la stratégie adoptée.

4.4 Dépenses en productions animales

Il est également intéressant de connaitre le détail des dépenses concernant les productions
animales, cela peut permettre de cibler davantage les actions & mener dans ce domaine.

Tableau 15. Dépenses 2004-2005 moyennes en production animale en UShs et par UBT

Wet belt Dry belt
UBT/famille 41,7 19,5
Dépenses Dépenses

(Ushs) Dépenses/UBT/an (Ushs) Dépenses/UBT/an
Santé animale 98 000 2 350 37 000 1900
- Vaccins 10 000 240 0 0
- Déparasitants 21 000 500 7 000 360
- Traitements 67 000 1610 25 000 1280
- Autre 0 0 5 000 260
Alimentation animale 3000 70 22 000 1130
- Complément 1000 20 21 000 1080
- Résidus de récolte |0 0 0 0
- Amendes 2 000 50 1000 50
Minéraux 10 000 240 5 000 260
Abreuvement 29 000 700 3 000 150
Location de BTA 19 000 450 5000 260
Total 159 000 3810 72 000 3700

Source : enquéte technico-économique

Les éleveurs de la « Wet belt » ont dépensé davantage en santé animale par UBT (2 350
UShs/UBT/an) que les éleveurs de la « Dry belt » (1 900 UShs/UBT/an) (tableau 15). Les
éleveurs ont eu a faire face a davantage de maladies dans la « Wet belt » du fait de I’humidité
propice au parasitisme et au développement de ces maladies d’ou ces dépenses. En effet en ce
qui concerne 1’année passée les cas de PPCB étaient plus nombreux dans la « Wet belt » que
dans la « Dry belt », ¢’est pourquoi les éleveurs ont davantage vaeciné leurs animaux dans
cette zone : 240 UShs/UBT/an dans cette zone contre 0 UShs/UBT/an dans la « Dry belt ».

En ce qui concerne I’alimentation animale c’est I’inverse : 70 UShs/UBT/an pour la « Wet
belt » contre 1130 UShs/UBT/an pour la « Dry belt». Il est & noter que ce montant de
dépenses pour la « Dry belt » n’est en fait dii qu’a un seul éleveur qui a acheté beaucoup de
complément pour ses animaux, cet éleveur étant un ToT « Trainer of trainees » soit un
auxiliaire d’élevage donnant des conseils aux éleveurs sur la fagon d’améliorer leur
management. Si I’on considére tous les autres éleveurs il n’y a presque jamais de dépenses en
complément.

Les dépenses en minéraux sont équivalentes dans les deux zones, 240 UShs/UBT/an pour la
« Wet belt » contre 260 UShs/UBT/an dans la « Dry belt ». En revanche les dépenses en
hydraulique pastorale sont presque cing fois plus élevées dans la « Wet belt» (700
UShs/UBT/an) que dans la « Dry belt » (150 UShs/UBT/an) & cause d’éleveurs qui ont di
payer pour résoudre des conflits liés a [’acces a 1’eau en donnant un taureau. Les dépenses en
location de BTA (boeufs de traction animale) sont quant a elles plus élevées dans la « Wet
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belt » (450 UShs/UBT/an) que dans la « Dry belt » (260 UShs/UBT/an) et refletent le fait que
’agriculture est plus importante dans la zone sud.

Enfin si ’on considére le total, les éleveurs des deux zones dépensent environ la méme
somme pour la production animale, soit 3 810 UShs/UBT/an pour la « Wet belt » contre 3700
UShs/UBT/an. Si I’on prend en compte le fait que les dépenses alimentaires de la « Dry belt »
sont effectivement plus basses qu’indiqué, on peut dire que les éleveurs de la « Dry belt » ont
des dépenses moindres en production animale par UBT.

Rappelons que toutes ces dépenses ne concernent que 7,2 % du budget dépenses dans la
« Wet belt » et seulement 5,6 % dans la « Dry belt ». Ce n’est pas parce que le prix des
produits vétérinaires est bas, au contraire, mais bien parce que les éleveurs dépensent peu a ce
poste parce que l’argent est privilégié pour d’autres postes (alimentation, santé, école) et
qu’avec la menace des raids « ¢a ne sert a rien de traiter une vache pour le voisin !! », nous
ont déclaré des éleveurs. Donc les éleveurs soignent peu leur bétail.

Un autre probléme se pose : du fait du manque de connaissance chez certains éleveurs, les
Karamojong peuvent traiter presque toutes les maladies avec des antibiotiques car ils pensent
que cela soigne tout. Or lorsqu’il s’agit d’helminthoses par exemple, les antibiotiques n’ont
aucun effet et les animaux meurent tout autant que si les éleveurs ne leur avaient rien donné.
Un programme de formation des éleveurs permettrait d’une part de réduire la mortalité par un
traitement approprié et d’éviter les résistances aux antibiotiques et d’autre part de réduire
leurs dépenses en produits vétérinaires inutiles. En effet ils perdent plus d’argent a traiter une
maladie avec un traitement moins cher au départ mais qu’ils sont obligés de répéter plutdt que
de mettre la méme somme ou un peu plus pour un traitement préventif ou plus approprié qui
lui ne devra pas étre répété et donc reviendra moins cher au final.

Il est donc intéressant d’approfondir les dépenses en productions animales pour mieux
diagnostiquer les stratégies et contraintes en terme d’élevage. Cela permettra par la suite de
faire des propositions adaptées a la situation.

4.5 Marchés des céréales et du bétail

La prise en compte du marché du bétail et de celui des céréales permet de comprendre
pourquoi les éleveurs vont dépenser plus que d’ordinaire pour 1’alimentation ou ne vont pas
réussir a valoriser leur bétail a certaines périodes. Ainsi la mise en exergue des périodes
critiques et propices peut facilement servir de base a une action de sensibilisation auprés des
éleveurs, visant a leur expliquer la source de certains de leurs problémes. Cette sensibilisation
pourra alors déboucher sur des actions comme le fait de s’approvisionner au moment ou les
céréales sont au plus bas prix ou de vendre du bétail lorsque le prix est le plus haut. Ces
actions sont en lien direct avec l’exploitation des troupeaux puisqu’en général la vente
d’animaux est faite au vue d’obtenir de I’argent destiné a I’achat de céréales pour la famille.
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Figure 21. Graphique du prix du bétail, du mais et du sorgho pendant 1’année 2004 a Namalu
(« Wet belt »)
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Le prix moyen du bétail a Namalu est de 183 330 UShs/téte de bétail vendue toutes catégories
confondues, les prix allant de 120 000 a 240 000 UShs/ téte de bétail vendue toutes catégories
confondues.

Le prix moyen du sorgho est de 243 UShs/kg, les prix allant de 70 a 400 UShs/kg.

Le prix moyen du mais est de 300 UShs/kg, les prix allant de 100 a 500 UShs/kg.

Figure 22. Graphique du prix du bétail, du mais et du sorgho pendant I’année 2004 a Moroto
(« Dry belt »)
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Le prix moyen du bétail & Moroto est de 185 330 UShs/ téte de bétail vendue toutes catégories
confondues, les prix allant de 139 000 a 222 000 UShs/téte de bétail vendue toutes catégories
confondues.

Le prix moyen du sorgho est de 303 UShs/kg, les prix allant de 130 a 470 UShs/kg.

Le prix moyen du mais est de 353 UShs/kg, les prix allant de 170 a 570 UShs/kg.
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Les deux graphiques (figures 21 et 22) montrent en effet une grande variation des prix des

céréales au cours de I’année, due a la spéculation locale. Il en est de méme pour le prix du
bétail.

Au moment de la soudure (moment ou la récolte de I’année précédente a été totalement
consommée et la récolte suivante n’est pas préte), c’est-a-dire de Février a Aott, le prix des
céréales ne cesse d’augmenter car les quantités diminuent et la demande augmente, alors qu’a
I’inverse le prix du bétail subit une chute, puisque I’offre augmente (vente accrue de bétail
pour se procurer des céréales). Ainsi les éleveurs vont étre contraints de vendre plus de bétail
pour I’achat d’une méme quantité de céréales. Cette période est critique car les acheteurs ne
se privent pas pour proposer des prix tres bas pour le bétail sachant que les Karamojong sont
de toute fagon obligés de vendre pour s’acheter a manger. Et si un homme refuse de vendre
son bétail a ce bas prix et que sa femme est avec lui, elle lui forcera la main car c’est la seule
fagon de ramener un peu d’argent dans la famille, surtout lorsqu’il s’agit d’emmener
quelqu’un se faire soigner.

Au Karamoja, les éleveurs s’organisent trés peu et surtout ne sont pas la pour vendre du bétail
au moment ou les prix sont les plus favorables puisqu’ils sont en transhumance a ce moment-
la. IIs se retrouvent donc a étre obligés de vendre lorsque les prix sont les plus bas, et a
acheter des céréales lorsqu’elles sont les plus chéres. La commercialisation du bétail et 1’achat
de céréales vont donc devoir étre réfléchis pour améliorer la viabilité des familles.

S. Viabilité et durabilité des exploitations familiales ?

Ainsi, grace a 1’analyse qui vient d’étre faite, il apparait que 1’élevage est loin d’étre une
activité viable a part enticre, surtout lorsque les éleveurs se trouvent face a des contraintes
contre lesquelles il est difficiles de lutter (les raids) et d’autres qui sont mal appréhendées
(maladies, vente du bétail, achat de céréales...).

Cependant des actions bien ciblées dans ces domaines peuvent arriver a améliorer
considérablement la viabilité des exploitations familiales d’éleveurs au Karamoja.

IV. Propositions pour améliorer la viabilité des
exploitations

A partir de 1’étude qui a été faite et qui a utilisé comme outil de diagnostic I’ « équation de
I’éleveur », il va étre possible de trouver plus facilement des solutions ciblées.

Comme il a été démontré, le taux de croit, calculé a partir de I’ « équation » de 1’éleveur,
permet de savoir si un éleveur capitalise ou non. Pour faire en sorte que le croit soit positif ou
tout au moins nul, apparait la nécessité de considérer les deux autres termes de 1’équation.
Rappelons I’ « équation » de I’éleveur :

RN = Tx d’exploitation + Tx de croit
Il faut donc essayer d’augmenter le rendement numérique et diminuer le taux d’exploitation
pour avoir un taux de croit le meilleur possible (Duteurtre et al. , 2002). Tous les facteurs

extérieurs en lien avec 1’un de ces deux termes vont donc jouer plus ou moins en faveur de la
viabilité des exploitations.
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1. Augmentation du rendement numérique

Rappelons qu’il fait référence aux capacités de reproduction du troupeau, ainsi la fécondité
va le faire augmenter et la mortalité le faire diminuer.

1.1 Augmentation de la fécondité

Sécuriser 1’alimentation de base par un accés concerté aux
ressources,

Permettre I’accés a 1’alimentation de complément (quantité et prix)
Permettre ’accés a la complémentation minérale (sel et minéraux
complémentaires),

Lutter contre les maladies de la reproduction (brucellose
essentiellement).

1.2 Diminution de la mortalité

Maitriser la santé animale (vaccinations, traitements) par les
pharmacies vétérinaires,

Fournir 1’alimentation de base et de complémentation pour éviter
la faible production laitiére (mortalit¢ de veaux) et la misére
physiologique (toutes catégories).

2. Diminution du taux d’exploitation

Rappelons que 1’éleveur bien souvent vit essentiellement des recettes qu’il recoit de la vente
de son bétail, il va donc falloir qu’il se procure les mémes recettes tout en vendant moins de
bétail afin de faire diminuer le taux de commercialisation, donc le taux d’exploitation.

2.1 Accroissement des revenus et leur diversification

Amélioration de la commercialisation des animaux (valorisation
optimisée par téte de bétail vendue et recherche par le groupement
de marchés plus rémunérateurs),

Transformation et valorisation des produits laitiers,

Débouchés pour I’artisanat,

Développement d’activités rémunératrices annexes.

La diminution des dépenses peut également jouer en faveur d’une moindre exploitation
puisque I’éleveur aura besoin d’une moindre somme d’argent.

2.2 Diminution des dépenses

Banques céréaliéres pour lutter contre la spéculation sur le mais et
le sorgho,

Lutte contre la spéculation sur les compléments minéraux

Lutte contre les exactions,

Appui a I’engagement agricole.

Pour pouvoir appliquer de telles mesures visant a renforcer la viabilité des exploitations, les
éleveurs ont tout intérét a s’organiser entre eux, en créant des groupements (Le Masson A.,

1995).



3. Groupements d’éleveurs

Ces groupements peuvent permettre des actions qu’un éleveur seul ne pourrait pas réaliser.
Ainsi, classiquement, on peut attribuer aux groupements d’éleveurs les actions suivantes (Le

Masson A., 1995) :

3.1 La santé animale

Approvisionnement et diffusion des produits vétérinaires,
Formation des éleveurs et des auxiliaires & la santé animale de
base,

Gestion de couloir de vaccination, d’aspersion ou de bains
détiqueurs.

3.2 La production animale

Approvisionnement en aliments du bétail (sous-produits agro-
industriels, sel et minéraux),

Embouche de bovins ou de moutons sous forme d’élevage du
groupement ou sous forme de fourniture de crédit ou d’intrants
pour élevage individuel,

Production laitiére améliorée,

Fourniture de reproducteurs sélectionnés.

3.3 La transformation

Fromageries artisanales et commercialisation sur les centres
urbains et la capitale,
Ateliers de viande séchée.

3.4 La commercialisation du bétail et des produits transformés

regroupement, acheminement et vente du bétail des adhérents pour
satisfaire des contrats passés par les groupements (ou par des
structures privées de service (courtier) rémunérées par les
groupements) avec des acheteurs, sur des marchés lointains plus
rémunérateurs.

3.5 La gestion de 1’espace pastoral et des infrastructures d’hydraulique

Allocation par I’Etat de territoires de paturages a gérer ou
participation a des plans villageois de gestion de terroir négociés
avec tous les partenaires locaux,

Gestion technique et environnementale des ouvrages d’hydraulique
pastorale (forages ou puits) et formation de personnel qualifié pour
cette gestion.

Ainsi ’'union pourrait bénéficier a chaque membre du groupement. En effet, il est essentiel
de rappeler que le role primordial du groupement est celui de représentation des éleveurs et
de défense de leurs intéréts. Ces notions sont d’autant plus importantes depuis la privatisation
ou les éleveurs doivent prendre en charge leur propre développement et trouver leur place
dans les différents étages de la filiere €levage (Le Masson A., 1995).
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L’ensemble des propositions présentées ici vise a améliorer la viabilité¢ des exploitations
familiales d’éleveurs. Plus ces propositions seront diverses et précises, plus le but recherché
pourra étre atteint. Au Karamoja, certaines de ces actions ont déja été mises en ceuvre,
d’autres ont été trés souvent demandées. Voyons quels sont les projets qui doivent et
pourraient étre mis en place le plus rapidement possible suite a cette étude.

4. Les actions a développer prioritairement au
Karamoja

4.1 Améliorer la sécurité au Karamoja : Une condition sine qua non au
développement

Un des leit-motiv du KPIU (Karamoja Program Implement Unit), programme financé par
I’Union Européenne, est le suivant : Au Karamoja, PAS de développement sans paix mais
PAS de paix sans développement. Il est indispensable de continuer a militer en faveur de la
paix en méme temps que 1’on propose des projets de développement, car c’est une des clés de
la réussite de tels projets.

4.2 Diminuer le nombre de vols

Un des moyens pour diminuer le nombre de vols est de marquer les animaux, afin de pouvoir
les reconnaitre lorsque les voleurs essaient par exemple de les revendre sur des marchés plus
lointains. Les éleveurs Karamojong pratiquent déja le marquage de leurs animaux mais ce
n’est pas systématique et beaucoup de bétail n’est pas tatoué. Il faudra de plus veiller a
adopter des méthodes de marquage qui n’abiment pas les peaux des animaux de maniere a
pouvoir les commercialiser par la suite.

Cependant le seul fait de tatouer les animaux ne suffit pas, il va falloir également que les
éleveurs soient structurés et collaborent avec le service de 1’élevage pour surveiller les flux
d’animaux. En effet, lorsqu’un vol aura eu lieu dans une zone, si tous les éleveurs sont
informés, ils pourront alors surveiller les marchés pour tenter d’arréter le voleur qui pourra
essayer de vendre le bétail volé. Le voleur n’aura alors comme alternative que d’abattre le
bétail volé pour le vendre au détail mais cela devient plus contraignant. Les éleveurs de

Guinée se sont organisés de la sorte et le nombre de vols a beaucoup diminué (Berete S. et
al.,2001).

4.3 Augmenter le nombre de personnel qualifi€ au service de 1’élevage

Les éleveurs se sont souvent plaints du manque d’information, spécialement en ce qui
concernait les campagnes de vaccination.

Le district de Nakapiripirit ne compte en effet que six personnes au service de 1’€élevage dont
deux sont essentiellement assujetties aux tdches administratives si bien que cela ne fait plus
que quatre personnes disponibles pour le travail de terrain sur un district de 5 825 km?. Pour
essayer de pallier & ce manque de personnel, le district a demandé I’aide du personnel formé
par les ONG et autres organisations travaillant dans le secteur de I’élevage et proposant des
formations, mais il est difficile de compter sur ces personnes car il s’agit de volontaires donc
aucun travail ne peut leur étre imposé.
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Il serait intéressant de former des auxiliaires d’élevage ainsi que des éleveurs a la santé
animale de base afin d’élargir le rayon d’action du secteur €levage et d’en faire bénéficier a
une majorité de personnes.

4.4 Augmenter le nombre de services pour 1’élevage et améliorer 1’acces
aux produits et services vétérinaires

Le Karamoja compte trés peu d’infrastructures en relation avec 1’élevage. Le nombre de
couloir de vaccination n’est que de deux par sous-comté (le district étant divisé en 3 comtés
chacun comprenant 3 sous-comtés). Les bains détiqueurs sont encore moins nombreux. En
terme de valorisation économique du bétail, il n’y a aucun abattoir ni aucune laiterie dans
tout le Karamoja.

Certaines ONG ont cependant mis en place quelques infrastructures supplémentaires : il
existe en effet a Namalu un centre de location de beeufs de traction animale (Namalu Ox-Hire
and Training Centre) qui peut aussi former les éleveurs (figure 24). Ce centre a été mis en
place par une ONG italienne, SVI (Servizio Volontario Internazionale : Service Volontaire
International). Le district de Moroto bénéficie pour sa part d’un laboratoire vétérinaire trés
récent, financé au départ par la coopération italienne (figures 23a et 23b). C’est un projet
prometteur mais qui devrait étre également réalisé dans les autres districts afin de pouvoir
étre utilisé plus facilement, ne serait-ce qu’en terme d’acces.

En ce qui concerne le point de vue des éleveurs, ils se plaignent du fait qu’ils doivent
maintenant payer pour faire vacciner leurs animaux (300 UShs/téte de bétail pour la PPCB
depuis la privatisation des services) alors que ce service était gratuit auparavant. De plus,
certains produits vétérinaires sont disponibles, souvent grace aux ONG qui les ont apportés

de la capitale, mais les prix sont encore un probleme, car ils sont vendus plus chers du fait du
transport.

La mise en place de pharmacies vétérinaires gérées par des éleveurs eux-mémes pourraient
permettrent un acceés plus facile aux produits vétérinaires. L’approvisionnement et les prix
devront étre adaptés de maniére a en faire bénéficier un maximum d’éleveurs. Cette activité
pourrait étre mise en place grace a 1’allocation d’un fond de roulement & un petit groupe
d’éleveurs intéressés par 1’activité. Cet argent pourrait leur permettre d’acheter les premiers
produits constituant la pharmacie ainsi que des équipements comme les pulvérisateurs a dos,
essentiels pour traiter les animaux dans une région ou les tiques sont un fléau et véhiculent
une quantité importante de maladies.

11 faut rappeler que le Karamoja est une zone sans électricité, donc tout projet doit prendre en
compte cette information afin de proposer des solutions adaptées a la région.
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Figures 23a et 23b. Laboratoire d’analyses vétérinaires & Moroto
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Figure 24. Centre de location de beeufs de traction animale et de formation & Namalu

4.5 Développer davantage les banques céréaliéres

D’aprées 1’étude technico-économique, 25,7 % du budget est consacré a ’achat de céréales
dans la « Wet belt » et 36,7 % dans la « Dry belt ». Cela veut dire qu’une part importante du
budget dépend d’un prix qui varie beaucoup tout au long de 1’année. Si I’on tend vers une
sécurité alimentaire et économique, il est important d’intervenir dans ce domaine pour tenter
de réduire ces dépenses qui alors permettront de diminuer le taux d’exploitation du troupeau.
Ces actions sont nécessaires dans I’amélioration de la viabilité des exploitations.

Dans le district de Moroto, 'ONG KADEP (Karamoja Agro-Pastoral Development
Programme) a déja mis en place des banques céréalieres grace a des fonds alloués a certains
villages pour lancer 1’activité. Le centre arrive & acheter les céréales 5 000 UShs/sac, il les
revend 5 500 UShs/sac a la coopérative du village qui va les revendre a 6 000U Shs/sac au
sein du village alors que le prix en ville est de 7 000 a 8 000 UShs/sac. L’action doit étre
¢tendue a davantage de villages, surtout dans ce district qui bénéficie encore de I’aide
alimentaire du WFP (World Food Programme), comme cela a été€ encore le cas en mai 2004.

Cette activité doit étre davantage développée au Karamoja afin d’améliorer la viabilité des
exploitations.
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4.6 Développer le marché du bétail

La situation actuelle est la suivante : les commerciaux qui viennent acheter du bétail au
Karamoja le revendent dans des villes comme Soroti, Mbale, Tororo, Kapchorwa, Jinja,
Kumi, des villes proches du Karamoja. Cependant ils ne revendent pas directement le bétail
sur pied. Ils paient les abattoirs et revendent ensuite la viande découpée, c’est ainsi qu’ils se
font un bénéfice.

En terme d’achat au détail, les consommateurs aiment particulierement la viande du
Karamoja car elle aurait un gott particulier, un peu salé, dii & certaines régions de paturage
ou I’herbe le serait. La demande est donc 13, il suffit de développer 1’offre et que ce
commerce bénéficie directement aux éleveurs. Avec le développement de groupements
d’éleveurs, ces derniers pourraient s’organiser pour aller vendre le bétail du groupement
directement dans les villes citées et valoriser ainsi davantage leur bétail.

4.7 Améliorer la productivité du bétail

Ceci va étre possible par des actions simples tout d’abord, comme le fait de former les
éleveurs au stockage d’herbe qu’ils pourront redistribuer en saison séche au moment de la
pénurie de paturage. Une meilleure alimentation est un des piliers de 1’amélioration de la
productivité. La complémentation minérale est déja pratiquée chez certains éleveurs, il suffit
donc simplement d’expliquer et de montrer aux autres I’importance de cette pratique dans
I’amélioration de la productivité de leur bétail.

4.8 Mettre en place des groupements d’éleveurs

Comme il a été évoqué, ces groupements peuvent permettre des actions qu’un €leveur seul ne
pourrait pas réaliser. Ainsi les actions précédentes pourront &tre mises en ceuvre plus
facilement par ce moyen et grace a une responsabilisation des éleveurs, ces actions pourront
se perpétuer. Les groupements auront tout intérét a travailler en collaboration avec le service
de I’élevage de maniére a coordonner les actions, a ne pas en dupliquer certaines et a
bénéficier des avantages que ce service peut leur apporter.

Comme dans beaucoup de peuples du monde, les gens ont besoins de voir que cela fonctionne
avant de participer a telle ou telle activité. Aux dires des éleveurs eux-mémes, il est préférable
de commencer avec des groupements comptant peu de membres mais qui veulent vraiment
s’impliquer, de maniére & montrer aux autres la validit¢ d’une telle action. Ainsi le
mouvement pourra alors étre lancé et c’est sans doute par ce biais qu’un maximum de
personnes sera mobilisé et que les actions mises en place pourront perdurer.
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CONCLUSION

Le Karamoja est vraiment une zone particuliere en Ouganda, aussi bien au niveau climatique
que par sa population. Le climat impose aux €leveurs de nombreuses contraintes (manque de
paturage et d’eau a certaines périodes, maladies). L’insécurité en impose de nouvelles contre
lesquelles il est tout aussi difficile de lutter, voire plus difficile (vols de bétails a main armée).
L’inadéquation des services de 1’élevage est €galement un probléme (peu de services, de
personnel qualifié, un accés limité aux produits vétérinaires).

Le secteur de 1’élevage n’est pas a négliger dans une région ou les pluies ne permettent pas de
compter sur l’agriculture comme véritable soutien en terme de sécurit€é alimentaire,

spécialement dans la « Dry belt » ou les campagnes de distribution de nourriture sont encore
d’actualité.

Ainsi, si I’on veut améliorer la viabilité des exploitations familiales d’éleveurs, il va falloir
avant tout tenter d’avoir une action réduisant les vols de bétail, notamment en marquant les
animaux.

La deuxiéme action consiste a sécuriser 1’approvisionnement en céréales, et ce en privilégiant
une dépense moindre. Ainsi les banques céréalieéres apparaissent comme un bon moyen pour
lutter a la fois contre la pénurie et la spéculation.

Parallélement, il va falloir améliorer le commerce du bétail afin de valoriser au mieux les
animaux vendus.

Enfin, ’amélioration de la santé animale va pouvoir se faire grdce a une amélioration et
augmentation des services de I<ns1:XMLFault xmlns:ns1="http://cxf.apache.org/bindings/xformat"><ns1:faultstring xmlns:ns1="http://cxf.apache.org/bindings/xformat">java.lang.OutOfMemoryError: Java heap space</ns1:faultstring></ns1:XMLFault>