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La tendance des principaux produits du mois influence 
significativement la conjoncture globale du marché fruitier. 
Vous trouverez tous /es mois dans la rubrique « Repères » 
une brève analyse les concernant, avant les pages 
consacrées à une sélection d'exotiques et d'agrumes. 
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SEPTEMBRE 2006 

La situation est restée très difficile. Les disponibilités en production française étaient 
très soutenues. De plus, la concurrence italienne a continué d'être particulièrement 
agressive (récolte d'Italia très importante et d'une qualité parfois hétérogène). Les 
prix sont restés au plancher, d'autant que la demande a manqué de dynamisme. 

La saison a bien démarré. L'offre de production française était limitée, la récolte 
n'ayant commencé que dans le sud-est, région la plus précoce. La demande a été 
d'un bon niveau, tant sur le marché local qu'à l'export. La clientèle anglaise et celle 
des marchés d'Europe du Nord ont été particulièrement demandeuses, l'offre de 
l'hémisphère sud ayant été limitée et la récolte n'ayant pas démarré dans les vergers 
locaux. 

La fin de campagne a été relativement difficile, mais toute la marchandise disponible 
a pu être écoulée. La demande s'est nettement ralentie à la fin du mois d'août et est 
restée très maussade durant la première partie de septembre. La baisse des tarifs 
consentie en milieu de mois a permis de fluidifier les ventes et d'écouler toute la 
marchandise en stock. 
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En 2006, le mois de septembre a été le plus chaud jamais enregistré en Europe du Nord ; le marché d'affrètement 
de reefers a été également le plus chaud jamais enregistré avec une moyenne mensuelle plus élevée même que 
celle du même mois en 2004. Si ceux du dernier trimestre 2006 arrivent aux niveaux atteints en 2004, les prix 
moyens pour l'année 2006 seront plus élevés que ceux de 2005. 

Remarques méthodologiques 
Les statistiques figurant sur les pages suivantes sont des estimations de mises en marché en France. Elles ne sont calculées que pour les principaux pays 
fournisseurs. Leur élaboration est réalisée à partir d'informations sur les arrivages hebdomadaires ou de déclarations de mises en marché d'opérateurs 
représentatifs. Les historiques proviennent de la banque de données POMONA exploitée par le Cirad avec son accord. Les chiffres figurant dans le tableau 
« les principaux produits » sont fournis par le CTIFL source SECODIP. Les données des pages conjoncture ne sont proposées qu'à titre informatif et 
n'engagent en aucun cas la responsabilité du Cirad. Les illustrations sont reproduites avec l'aimable autorisation de Fabrice Le Bellec (Cirad-fthor). 
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JUILLET-AOUT 2006 

Le prix moyen affiche un niveau sensiblement inférieur à 
celui de 2005, mais légèrement supérieur à la moyenne. 

L'approvisionnement a été mesuré. Les arrivages africains 
accusent un recul de 7 % par rapport à la moyenne 
triennale, alors que le déficit des livraisons antillaises s'est 
accentué, dépassant les 20 %. De même, les exportations 
équatoriennes, toutes destinations confondues, ont été 
légèrement inférieures à celles des années précédentes 
(remontée forte du prix FOB et du fret), alors que les envois 
de Colombie ont repris le chemin de la baisse. La demande 
locale s'est montrée assez morose comme tous les ans en 
septembre, mais les prix détail relativement attractifs et les 
mises en avant plus nombreuses ont joué un rôle positif. En 
revanche, l'activité export a été assez terne. 
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Marché français de la banane - Indicateurs 
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Marché européen de la banane - Indicateurs 

Martinique 15 516 - 11 

Canaries 24 607 -9 

Cameroun 20 320 -18 
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JUILLET-AOUT 2006 Estimations des mises en marché en France 

Le marché du Hass s'est montré très difficile durant 
les deux premières décades . Malgré des 

arrivages très limités, l'offre a été particulièrement 
large et d'un niveau qualitatif souvent hétérogène, en 
raison des volumes très importants de fruits 
péruviens, sud-africains et chiliens invendus en août. 
Les prix sont restés à un niveau plancher, inférieur au 
coût de revient, jusqu'en toute fin de mois. Dans ce 
contexte, les exportations de variétés vertes ont été 
principalement orientées vers les marchés d'Europe 
du Nord . 
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JUILLET-AOUT 2006 

Le marché est resté largement sous-approvisionné. 
D'une part, les livraisons sud-africaines se sont 

maintenues à un niveau nettement inférieur à la 
normale, alors que les stocks disponibles en début de 
mois étaient extrêmement faibles, en particulier pour 
les calibres recherchés tels que 72/88 (cumul 
d'arrivages fin août en recul d'environ 40 % par 
rapport aux deux années précédentes). D'autre part, 
les livraisons argentines dans l'UE ont enregistré un 
recul de près de 30 % par rapport à la moyenne 
triennale, les exportateurs ayant privilégié le marché 
russe. Les cours, orientés à la hausse, ont été très 
soutenus. 
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Le sous-approvisionnement a été nettement moins 
marqué qu'en juillet et août, mais est resté 

significatif. Le Mexique a été très présent. Les 
livraisons du Yucatan ont été nettement supérieures à 
celles des années précédentes et ont été complétées 
par les premières exportations vers l'UE de fruits du 
Michoacan. Les apports sud-africains ont aussi été 
supérieurs à la moyenne. Cependant, les livraisons 
du Honduras ont vraisemblablement été légèrement 
inférieures à la moyenne et la campagne cubaine a 
été retardée. De plus, aucun stock n'était disponible 
en début de mois et les circuits commerciaux étaient 
vides . Ainsi, les prix sont restés stables et très 
supérieurs à la moyenne durant tout le mois. 
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La campagne d'exportation de litchi d'Israël s'est achevée avec trois semaines d'avance par rapport à l'année 
dernière, laissant le marché européen bénéficier des seules livraisons espagnoles. La forte diminution de 

l'approvisionnement a favorisé une hausse rarement atteinte pour les prix des produits espagnols, qui ont profité 
de l'absence de concurrence. Le manque de produit s'accélérait en seconde quinzaine du mois avec la fin de 
campagne de l'Espagne. L'absence de litchi sur le marché européen devrait se prolonger jusqu'au démarrage de la 
campagne d'exportation de la zone de l'Océan indien. 

La campagne d'exportation d'Israël 
aura été moins importante cette 
année, tant en volumes qu'en durée. 
L'alternance de production des arbres 
en est sans doute la cause et l'année 
2006 restera donc une année creuse 
sur ce point. Les événements 
politiques du mois de juillet ont 
également perturbé les courants 
d'exportation de ce pays. On 
rappellera qu'Israël avait exporté 
environ un millier de tonnes en 2005. 
La fin de campagne s'est caractérisée 
par une remontée sensible des cours 
pour les derniers envois qui se sont 
écoulés sur la base de 4.50 euros/kg, 
alors qu'ils se stabilisaient en août à 
3.00-3.50 euros/kg. La progression 
des prix a été possible du fait de la 
rareté de l'offre, mais également en 
raison de reports d'achat de certains 
distributeurs sur les produits de cette 
origine, face aux prix élevés 
demandés pour les fruits d'Espagne. 
Les cours indiqués concernent les 
fruits de bonne qualité, certains lots de 
moins bonne tenue s'étant vendus à 
des prix inférieurs. En deuxième 
semaine de septembre, une tentative 
de commercialisation de fruits de la 
variété Floridian s'est rapidement 
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terminée en raison de leur qualité 
médiocre et de leur saveur peu 
marquée. La campagne d'Espagne 
aura été équivalente à celle de l'année 
dernière, avec un démarrage à la mi­
août et un prolongement jusqu'à la fin 
septembre. Toutefois, les quantités 
disponibles en deuxième quinzaine du 
mois ont été presque symboliques, ce 
qui explique les prix très élevés 
pratiqués par les opérateurs. Les 
litchis espagnols de belle coloration, 
mais de qualité organoleptique 
variable, ont été distillés sur les 
différents marchés européens à raison 
de quelques centaines, voire dizaines, 
de colis par semaine. La rareté du fruit 
sur les marchés a placé ce produit au 
rang de fruit de luxe, exclusivement 
distribué à travers un circuit de 
spécialistes fruitiers haut de gamme. 

Aux Pays-Bas, la campagne d'Israël 
s'est également arrêtée début 
septembre. Le cours de ces produits 
s'orientait à la baisse pour les derniers 
lots de la campagne en raison de leur 
qualité médiocre (oxydation de la 
coque). Celui-ci se fixait autour de 
3.20-3.30 euros/kg, alors qu'il s'élevait 
à 3.50-4.00 euros/kg fin août. 

En Belgique, les derniers lots d'Israël 
disponibles en début de mois 
s'écoulaient sur la base de 3.25-3.50 
euros/kg. Quelques lots ponctuels 
d'Espagne complétaient 
l'approvisionnement du marché en 
seconde quinzaine, avec des prix 
similaires à ceux enregistrés sur le 
marché français (10 .00 euros/kg). 

L'approvisionnement en litchi du 
marché européen devrait connaître 
une pause d'au moins un mois, en 
attendant les premières livraisons de 
la zone de l'Océan indien. On annonce 
en effet une récolte tardive pour la 
production mauricienne, dont les 
expéditions démarrent généralement 
en semaine 44. Un démarrage tardif 
est également annoncé pour la 
campagne malgache. Les conditions 
météorologiques de ces derniers mois 
semblent être à l'origine de ce retard 
végétatif. L'île de la Réunion ne 
débutera pas sa campagne avant la 
deuxième partie du mois de novembre. 
Seule l'Afrique du Sud pourrait 
bénéficier d'une campagne plus 
précoce, information qu'il conviendra 
de confirmer courant octobre. 
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en septembre, l'approvisionnement en mangue du marché européen a reposé sur les livraisons d'Israël et du 
Brésil, avec des volumes brésiliens augmentant progressivement et dominant ceux d'Israël. Si la demande est 

restée assez faible tout au long du mois, les volumes mis en marché lui ont été inférieurs, favorisant le maintien de 
cours soutenus, surtout pour les mangues bateau. L'Espagne a, quant à elle, démarré sa campagne d'expéditions 
avec des produits intermédiaires entre qualité avion et bateau. Cette origine a profité incontestablement de la 
limitation des envois israéliens pour conforter le créneau commercial initié il y a deux saisons. Le marché de la 
mangue avion s'est révélé plus tendu, surtout en seconde partie de mois. 

Le déficit de produits acheminés par 
bateau a marqué le mois de 
septembre, entraînant une hausse des 
cours rarement atteinte. Quelques 
flambées ont même été enregistrées 
ponctuellement, à 8.00 euros/colis et 
plus pour des produits israéliens. Cette 
situation peut être considérée comme 
exceptionnelle, voire paradoxale eu 
égard à la qualité moyenne des fruits 
mis en marché. La variété Kent, qui 
composait l'essentiel des livraisons 
d'Israël en début de mois, s'est peu à 
peu estompée en faveur de la Keitt 
plus tardive. Ces fruits, matures mais 
manquant fortement de coloration, se 
sont néanmoins écoulés à des prix 
soutenus, profitant de la raréfaction de 
l'offre accentuée par la fin de 
campagne du Sénégal en début du 
mois. La prédominance de fruits de 
gros calibre (cal. 6) a toutefois eu une 
répercussion négative sur la demande 
de la grande distribution, pour laquelle 
la vente à la pièce devenait de plus en 
plus difficile au vu des prix d'achat. 
L'offre croissante du Brésil n'a pas 
influé immédiatement sur les cours, 
compte tenu du vide préexistant. Le 
développement des arrivages de cette 
origine s'est effectué progressivement 

Sénégal Kent/Keitt 3.00 

et a d'abord été absorbé par les pays 
nord-européens. Les ventes de 
Tommy Atkins du Brésil sont restées 
marginales sur le marché français, où 
cette variété est moins prisée. 
L'Espagne a profité de l'aspiration du 
marché créée par la limitation des 
disponibilités des autres origines. Se 
positionnant avec des produits 
intermédiaires entre qualité avion et 
bateau, elle est parvenue à capter des 
parts de marché non négligeables. Les 
fruits espagnols constituaient pour 
nombre d'opérateurs une alternative 
intéressante. Ils ont comblé un vide 
sur le marché et exacerbé la 
concurrence vis-à-vis des produits 
israél iens , notamment de qualité 
avion. Le revers de la médaille des 
prix élevés enregistrés en septembre a 
été la baisse d'intérêt des acheteurs. 
Les commandes se sont restreintes 
progressivement, expliquant le 
tassement des prix en fin de mois. 
L'aspiration du marché en faveur des 
fruits d'Espagne a également contraint 
les expéditeurs à augmenter le rythme 
des récoltes, engendrant une perte de 
qualité perceptible en milieu de mois 
(fruits de maturité trop juste). En 
marge des quantités de mangue 

Israël Maya 3.00-3.50 
Israël Shelly/Kast. 3.00-400 3.00 2.00-2.50 
Israël Kent 3.50-4.00 3.50-3.80 2.00-2.30 

Brésil Tommy Atkins 5.00-6.00 6.00-6.50 ne 
Sénégal 5.00-6.00 
Israël Tommy Atkins 4.00-5.00 
Israël Kent/Keitt 6.50-7.00 6.50-8.00 6.00-7.50 

Osteen, qui représentait l'essentiel de 
son offre, l'Espagne a expédié ,de 
faibles volumes de Kent et Irwin, 
vendus respectivement autour de 
3.00-3.50 euros/kg et 3.50-4.00 euros/ 
kg. 
Le marché de la mangue avion s'est 
révélé plus complexe et plus difficile. 
Les mangues d'Israël ont subi de plein 
fouet la concurrence des fruits 
d'Espagne et leurs prix se sont peu à 
peu infléchis. En seconde quinzaine, 
ce mouvement s'accentuait du fait 
d'une détérioration de la qualité : 
maturité hétérogène et manque de 
coloration . L'offre en mangue avion 
était complétée par de petites 
quantités de Haden du Brésil , vendues 
3.50-4.00 euros/kg en début de mois, 
en baisse à 3.00-3.50 euros/kg en 
seconde quinzaine en raison de légers 
problèmes de maturité. Les volumes 
s'amenuisaient en deuxième partie du 
mois, passant d'une vingtaine à une 
dizaine de tonnes par semaine. Plus 
épisodiquement, des lots de Kent 
d'Egypte se vendaient sur la base de 
3 .00-3.50 euros/kg , pour une 
marchandise de bonne qualité 
gustative mais de présentation 
médiocre. 

3.00 ne 
3.25 2.00-2.75 

2.00-2.80 2.50-3.05 2.30-3.00 
2.00-3.00 2.75-3.30 2.80-3.40 

5.50-7.00 5.50-6.50 3.10-4.10 
5.00-6.00 3.80-4.65 
4.00-5.00 ne 

5.00-7.00 6.00-7.35 4.05-4.70 

Espagne Osteen 8 - 10 8.50-9.50 7.50-10.00 
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Le mois de septembre a été assez difficile pour les opérateurs du marché de l'ananas. La faiblesse de la 
demande, alliée avec une augmentation des volumes, a favorisé la constitution de stocks qui ont fortement 

pesé sur le marché et les cours. D'une manière générale, on retiendra que la commercialisation de l'ananas s'est 
principalement résumée à la gestion des stocks qui ont été importants tout au long du mois. Sur le marché de 
l'ananas avion, la situation n'était guère meilleure, avec une activité qui n'a cessé de régresser tout au long du 
mois. En revanche, sur le marché du Victoria, même si les cours n'ont pas fortement progressé, la situation s'est 
nettement améliorée par rapport aux deux mois passés. 

Septembre aura été difficile pour les 
opérateurs à plus d'un titre. Alors que la 
demande générale était très faible, pour 
ne pas dire inexistante , l'offre 
progressait assez régulièrement, 
surtout celle de Sweet d'Amérique 
latine . En effet, l ' offre en 
Cayenne restait relativement discrète. 
On a donc assisté tout au long du mois 
à un accroissement régulier des 
apports de Sweet qui ne trouvaient pas 
preneur. Pour y faire face, les 
opérateurs ont pratiqué dès le début du 
mois des cours de dégagement afin de 
réduire leurs stocks, mais également 
d'éviter de devoir jeter de la 
marchandise . Pendant les deux 
premières semaines, il était vraiment 
difficile de constater l'effet des ventes à 
prix cassés, tant les stocks étaient 
importants et la demande toujours !rés 
faible. Par ailleurs, on observait des 
problèmes de qualité sur les arrivages 
de Cayenne de Côte d'Ivoire et du 
Ghana, et même sur ceux de Sweet du 
Costa Rica. Ces fruits avaient du mal à 
supporter le stockage e t se 
dépréciaient très vite . A partir de la 
deuxième quinzaine, on a pu constater 

un léger mieux sur le marché. Même si 
les lots de resserre gênaient la 
commercialisation des lots 
réceptionnés, les ventes se faisaient en 
général de manière plus fluide . Au 
cours de cette période, la demande 
s'est trouvée renforcée par la mise en 
place de plusieurs opérations de 
promotion du Sweet. Sous l'effet 
conjugué de ces opérations et de 
certaines ventes à des prix de 
dégagement, les stocks ont fondu , ce 
qui a permis de retrouver une certaine 
activité, même si elle ne s'est pas 
manifestée par une augmentation des 
prix. A la fin du mois, le marché était 
plus dynamique grâce aux nombreuses 
opérations de promotion du Sweet. La 
situation du Cayenne était plus difficile , 
avec une demande toujours faible et 
une qualité fluctuante ne favorisant pas 
la relance de la demande. 
Le marché de l'ananas avion a 
également été sous pression tout au 
long du mois . Si pendant la première 
semaine offre et demande 
s'équilibraient, les cours eux restaient 
fa ibles. Les trois dernières semaines 
ont été marquées par une activité très 
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Semaines 2006 36 37 

Cayenne lisse Bénin 1.75-1.80 1.70-1.80 
Cameroun 1.75-1.80 1.75-1.80 
Côte d'Ivoire 1.80-1.85 1.75-1 .80 
Ghana 1.50-1 .75 1.50-1.70 

Victoria Côte d'Ivoire 2.50 2.00 
Ghana 3.00 2.50 
Réunion 3.40-3.50 3.30-3.50 
Maurice - -
Afrique du Sud - 2.50-2.80 

Cayenne lisse Côte d'Ivoire 4.00-6.00 4.00-6.00 
Ghana - 4.00-6.00 

Sweet Côte d'Ivoire 5.00-7.00 5.50-7.00 
Cameroun 5.00-7.00 5.50-7.00 
Ghana 5.00-7.00 5.50-7.00 
Costa Rica 6.50-7.50 5.50-7.00 

n°139 Novembre 2006 

réduite . Bien que l'offre ait été très 
irrégulière en volume, la demande a 
continué de baisser. Les opérateurs 
s'accordaient à reconnaître qu'il ne 
s'agissait pas d'une question de prix. 
La situation s'est encore compliquée 
avec l'arrivée d'ananas de qualité très 
hétérogène venant du Bénin, du 
Cameroun et du Ghana. A la fin du 
mois, on a observé une multiplication 
des importations du Bénin, ce qui 
semble avoir contribué à faire 
considérablement baisser la moyenne 
des prix de cette origine. 
Sur le marché du Victoria , jusqu'ici 
assez calme, on a noté un regain 
d'activité, lié peut-être à la reprise de la 
demande pour les petits exotiques. 
Toujours est-il que même avec une 
offre plus diversifiée et des ventes plus 
fluides, les cours n'ont pas progressé. 
L'offre de la Côte d'Ivoire est celle qui 
s'est valorisée le moins bien, l'offre était 
trop importante et de qualité incertaine, 
tandis que celle de la Réunion a 
continué de représenter la référence en 
termes de qualité. 
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1 38 39 

1.70-1.75 1.50-1.70 
1.70-1.75 1.70-1 .80 
1.65-1.70 1.60-1.70 
1.50-1 .60 1.50-1 .70 

2.00 2.50-2 .80 
2.80-3.00 2.80-3.00 
3.30-3.80 3.40-3.50 

- 3.30-3.80 
3.00 2.80-3.00 

5.00-6.00 4.00-6.00 
- 5.50-6.50 

6.00-8.00 7.00-8.50 
6.00-8.00 7.00-8.50 
6.00-8.00 7.00-8.50 
6.00-7.50 7.00-8.00 
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MARCHE EUROPEEN 

Marchés spots - Moyennes mensuelles 

US$cents/cubic foot 
x 30 jours 

Septembre 2005 

Grands reefers Petits reefers 

47 55 

Évolution du marché par semaine 

En 2006, le mois de septembre a été le plus chaud - ~è!s1<'s.Jr('q- &liUI 
jamais enregistré en Europe du Nord ; le marché 
d'affrètement de reefers a été également le plus chaud 
jamais enregistré avec une moyene mensuelle plus 
élevée même que celle du même mois en 2004. Si ceux 
du dernier trimestre 2006 arrivent aux niveaux atteints 
en 2004, les prix moyens pour l'année 2006 seront plus 
élevés que ceux de 2005. 

La raison principale de la 
montée continue du marché 
a été l'activité bananière 
menée par les 
multinationales, dont une ou 
deux ne seront peut-être 
pas là à cette période 
l'année prochaine pour 
répéter leur erreur ! 
L'Argentine et le Brésil ont 
également été demandeurs, 
les bateaux pouvant 
transporter des 
chargements combinés 
d'agrumes et de viandes, 
une fois assouplies les 
restrictions à l'exportation. Il 
faut noter également une 
augmentation de l'activité 
en volailles du Golfe du 
Mexique vers la Baltique et 
la Mer Noire. Le niveau de 
la demande allié avec un 
nombre de bateaux en cale 
sèche plus élevé que 
d'habitude et les 15 à 20 
bateaux désarmés ont 
étayé un marché solide. Par 

ailleurs, l'équivalent en 
retour sur Time Charter 
TCE a augmenté avec la 
baisse du prix du gasoil. En 
dehors du marché de 
l'affrètement, Chiquita a fait 
la une en annonçant qu'elle 
envisageait de vendre sa 
filiale de transport par 
reefer, la 'Great White 
Fleet'. Bien qu'une cession­
b ail générerait 
probablement plus de US$ 
200 millions dans le court 
terme, ce ne serait pas 
suffisant pour avoir un effet 
significatif sur sa montagne 
de dettes. Plus important, 
en termes d'opérations, la 
société serait de quelque 
US$ 20 à 25 millions moins 
compétitive par an sur les 
marchés mondiaux de la 
banane, pour lesquels les 
prévisions actuelles 
annoncent une baisse 
l'année prochaine. 
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Semaine/ Source : Reefer Trends 
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--2005 
--2004 
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Semaine/ Source : Reefer Trends 
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